Tungkol Saan ang Modyul na Ito?

May plano kabang magsimulang isang negosyo? Kung gayon, kailangan
mong isaal ang-alang ang mgaito—marketing at produksiyon.

Sa anumang negosyo, mayroong marketing at produksiyon. Kung nais
mong magtindang isang produkto, mahalaga ang isang mahusay naestratehiya
upang maging matagumpay. Kung gagawakang isang produkto, kailangan
mong iplano kung paano mo ito gagawin upang hindi masayang ang mga
resources o malimutan ang mahahal agang bahagi ng produksiyon.

| pakikilalasaiyo ng modyul naito ang mgakonsepto ng marketing at
produksiyon namagiging kapaki-pakinabang sa pagpaplano at pangangasiwa
ng iyong negosyo.

May dalawang aralin ang modyul naito:
Aralin 1 — Ano ang Ipagbibili ko at Paano ko ito Ipagbibili?

Aralin 2 — Paano ko Gagawin ang ipagbibili ko?

’@u . Anu-ano ang Matutuhan Mo sa Modyul na
=== [{0?

Pakatapos mong pag-aralan ang modyul naito, may kakayahan kanang:
¢ bigyang kahulugan ang marketing;

+ ipaliwanag ang kahal agahan ng pagkakaroon ng marketing plan;

¢ tukuyin ang apat na P ng marketing;

+ mabigyang kahulugan ang produksiyon;

¢ ipakitakung paano maghanda ng plano sa produksiyon; at

+ ipaliwanag ang kahal agahan ng pagkakaroon ng plano sa produksiyon
0 production plan.



¢!l Anu-ano na ang mga Alam Mo?

Basahin ang mgatanong saibaba. M akatutul ong ito upang malaman kung
anu-ano naang mgaalam mo tungkol sa paksa.

A. Basahin ang sumusunod na pangungusap. Isulat samga puwang ang
marketing o produksiyon kung ang pangungusap ay may

kaugnayan dito.

1.

Ito ay plano nanaglalarawan kung ano ang
produktong ipaghbibili at kung papaano ito
ipaghibili.

Ito ay isang proseso na ang mgatao na
katul ad natin ay maaring makamit ang ating
kailangan at ninanais sa pamamagitan ng
pagpapalitan ng produkto at serbisyo para sa
salapi.

Mahusay itong plano ng paggawaat isang
produkto nanais mong ipagbili.

Ito ang proseso ng pagkonvert ng raw
materials upang maging tapos ng produkto
namaipagbibili samerkado.

B. Masasabi mo ba kung tama o mali ang sumusunod na mga
pangungusap? Isulat ang iyong mga sagot sa mga puwang.

1. Hindi mahalagaang plano sa produksiyon o production plan dahil
hindi mo kailangan ng anumang plano kapag gumagawakang
produktong gusto mong ipagbili.

Tama ba o mali ang pangungusap na ito?

Kung mali ang pangungusap, ipaliwanag kung bakit.

2. Mahaagaang marketing plan dahil ito ay isang malinaw nagabay
upang makatulong namaabot ang target na benta.

Tama ba o mali ang pangungusap na ito?




Kung mali ang pangungusap, ipaliwanag kung bakit.

C. Tingnan ang mgalarawan saibaba. Masasabi mo bakung aling
larawan ang wastong naglal arawan sa apat na P ng marketing? Maaari
kang pumili ng isasamgaito para sa bawat larawan: Produkto, Pook,
Presyo, at Promotions.
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D. May listahan ng mgabagay saibaba. Alin samgaito ang dapat mong
Isaal ang-alang kapag gumagawang isang plano sa produksiyon?
Maglagay ng (4) satabi ng tamang sagot.

1. halagang koryente

ayos ng mga makinaat kagamitan

saan mo kukunin ang mga materyales

2.
3.
4. paano babayaran ang iyong mga suppliers
5.

gaano katagal mo matatapos gawin ang isang produkto?

lhambing ang iyong mga sagot sa Batayan sa Pagwawasto sa pp. 42—43.

Kumusta? Kung tamalahat ng sagot mo, magaling! Nangangahulugang
marami kanang alam tungkol sapaksa. Maaari mo paring basahin ang modyul
naito upang paghbalik-aralan ang paksa.

Kung may mgamali ka, huwag mag-alaa. Pag-aralan|amang mabuti ang
modyul upang maintindihan mo ang paksa

Handakanabang magsimula? Magaling! Maaari kanang pumuntasa
unang ardin.



ARALIN 1

Ano ang Ipagbibili ko at Paano ko ito
Ipagbibili?

Nakikitamo ang mga adbertisment satelebisyon? Nakikitamo baang
iba t ibang bagay naipinagbibili kapag pumupuntakasatindahang sari-sari?
Marahil, halos araw-araw, may kailangan kag bilhin satindahan. O kayanaman
ay nagbabayad ka ng mag-aayos ng naflat ma gulong , 0 namamasahe ka para
makarating sa susunod nabayan. Ang lahat ng mga serbisyong ito ay iniaal ok
ng ibang mga taong may negosyo.

kapag mayroon kang negosyo, isa sa pinakamahal agang bagay naiyong
gagawin ay ipagbili ang iyong produkto o serbisyo. Sapamamagitan ng
pagtitinda, makatatanggap ka ng salapi para saiyong produkto o serbisyong
ibinibigay mo saiyong kustomer. \Walang negosyo ang tatagal kapag walang
pagtitinda.

Saaraling ito matutuhan mo ang tungkol sa pagtitinda. Malalaman mo ang
tungkol samarketing at kung ano ang marketing plan. Ang marketing ay
katulad ng salitang pagtitindangunit higit paito sapagtitinda. Marami kapang
matutuhan tungkol dito habang binabasa mo ang modyul naito.

Pagkatapos mong pag-aralan ang modyul naito, may kakayahan kanang:
¢ bigyang kahulugan ang marketing;

+ ipaliwanag ang kahal agahan ng pagkakaroon ng marketing plan; at

¢ tukuyin ang apat na P ng marketing.

Handakanabang magsimula? Magaling! Maaari mo nang simulan ang
susubod na aktibidad.

'} Subukan Natin Ito

May matutukoy kabang komersiyal satel ebisyon nanag-aanunsiyo ng
parehong uri ng produkto? Makikitamo ang halimbawang brand ng produkto
at uri ng produkto. Isulat ang pangalan ng brand at kung anong uri ito ng
produkto. Halimbawa, isulat ang lahat ng mga komersiyal ng shampo o sabon
naalam mo at ibigay ang mga pangalan ng brand ng mgaito.



Brand ng Produkto Uri ng Produkto
Halimbawa: Coke softdrink

1
2
3.
4
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Kapag tapos ka nang maglista, pumunta sa pinakamal apit natindahan ay
tanungin kung alin samganakalistaang mayroon silaat kung magkano ang
bawat brand. May dalawang hanay saibaba. Sakaliwang hanay, isulat ang
brand namayroon sila. Sa kanan naman, isulat ang halaga o presyo ng bawat
brand.

Brand ng Produkto Uri ng Produkto
Halimbawa: Coke(1.5L) $26.00
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3.
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S.

Ano ang hitsurang listahan mo? Nakuha mo bang lahat ang presyo ng
bawat brand? May mga brand bana hindi mabibili sainyong pook? Kung
hindi ka nasisiyahan salistahan mo, maaari kang pumunta sa susunod na
aktibidad.

() Pag-aralan at Suriin Natin Ito

May napansin kabasaiyong listahan? Nagtataka kabanaang isang
produkto ay may iba't ibang brand at iba't ibang presyo? Nagtakakarin ba
kung bakit ang komersiyal para sa bawat produkto ay magkakaiba?

Bakit hindi mo sagutan ang mgatanong saibaba. Maaari mong isulat ang
Iyong mga sagot samga nakal aang puwang.



1. Alinsamgaproduktong inilistamo ang pinakamataas ang presyo?
Alinang pinakamura?

2. Alinsamgaproduktongiyonginilistaang karaniwan mong binibili o
ginagamit? | paliwanag kung bakit mo binibili ang produktong iyon?

Kapag pumili kang isang produktong nais mong bilhin, tiyak namayroon
kang mgadahilan kung bakit ito ang pinili mo. Maaaring pinili moito dahil sa
presyo o dahil ito lang ang mabibili sainyong pook.

Napansin mo banakadal asang may marami kang pagpipilian parasaisang
uri ng produkto? Maraming manufacturers ang nagtitinda ng pare-parehong
produkto ngunit may iba't ibang brand. Umaasa ang bawat isa na bibilhin mo
ang kanilang produkto. Anong brand ang pipiliin mo?
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Sasimulang aralin, nakitamo naang salitang mar keting. Maaaring
naitanong mo saiyong sarili kung ano ang ibig sabihin nito.

Ang marketing ay isang proseso naang mgatao nakatulad natin ay
makakukuha ng produkto o serbisyong kailangan o nais natin. Isinasagawaito
sapamamagitan ng paggawang isang produkto at ipinagpapalit o ipinagbibili
saisangtiyak nahalaga.

Malinaw baang kahulugan? Narito ang isang halimbawana
makapagbibigay saiyo ng ideakung tungkol saan ang salitang marketing.



Kapag gusto mong magkaroon ng malinis na katawan at buhok, pupunta
ka sa tindahan para bumili ng shampoo at sabon. Maraming uri ng sabon at
shampoo naiyong mapagpipilian. Marahil ang bibilhin mo ay ang ginamit mo
na dati at kasya sa badyet mo. Babayaran mo ng salapi ang sabon at shampoo.
Pagkatapos mong magbayad, maaari mo nang gamitin ang sabon at shampoo
kapag maliligo ka. Ito ay halimbawang marketing. Ang ibaang gumagawang
produktong kailangan mo at handa kang magbayad para samgaito.

Narito paang isang halimbawa. Basahin ang sitwasyin ni Roger saibaba.

Qust o kong bumi | i ng bagong sapat 0s Ming Gesar, neron (» nanan, Roger.
per o val a akong sapat na pera.  Paano po pal a kayong job || Kai | angan ko ng
ako nagkakar oon ng sapat na pera openi ng. Puwede ho || nakat ut ul ong sa
par a nakabi | i ng sapat 0s? ba akong nag- apl ay? || ti ndahan.

Tinul ungan ni Roger si Ming Gesar sa
kani yang ti ndahan. B nayaran ni Ming
(esar ang serbi soni Roger dahi | kai | angan

Pagkar aan ng dal anang buwan, nayr oon
na si yang sapat na pera para nakabi | i ng
bagong sapat os.

ni ya ng tul ong.
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Ano ang napansin mo sasitwasyon? |binigay ni Roger ang kaniyang
serbisyo sa pamamagitan ng pagtulong kay Mang Cesar sa tindahan.
Binayaran ni Mang Cesar s Roger parasa kaniyang serbiso dahil kailangan
niyang makatutulong satindahan. Nang mabayaran nasi Roger, nabili naniya
ang gusto niyang sapatos. |pinalit niyaang salaping kinitaniyasapamamagitan
ng pagtulong kay Mang Cesar sa sapatos nanais niya.



Narito ang isapang halimbawa.

Napansin ni Deliananagrereklamo ang kaniyang inadahil napakahirap daw
pumuntasakabilang bayan paramagpamanikyur. Nalaman dinniyanaitorin
ang reklamo ng iba pang kababaihan. Nang gabing iyon, nagkaroon ng ideasi
Delia. laalok niyanasiyaang magmamanikyur samgatao sakani-kanilang
bahay. Gagawin niyaang serbisyong ito kapalit ng salapi. 1to ang sinabi ng
kaniyang mga kapitbahay tungkol sainiaal ok niyang serbisyo.

H hi I'i ngi n ko na | anang na kay Del i a na sa bahay na | ang ako
nagpapanani kyur para napanood ko ang aki ng pabori t ong
prograna sa t el ebi syon.

Napakahi rap pununt a sa bayan par a nagpanani kyur. Tat | ong beses
akong sasakay! Babayaran ko na |l anang si Del i a para sa bahay na
| ang ako nagpapanani kyur at nagpapapedi kyur .

Nakat i pi d ako nang nagpapedi kyur at nani kyur ako kay Delia. Mis
nura si ya nani ngi | kaysa i bang beauty parl or.

Inialok ni Deliaang kaniyang serbisyo samgataong nangangailangan ng
mgaito. Handa silang magbayad para sakaniyang serbisyo dahil higit itong
kumbeniyente parasakanila.

May mas malinaw kabang idea kung ano ang ibig sabihin ng marketing?
Tandaan naito ay isang proseso ng paggawa ng produkto o pag-aalok ng
serbisyong maipagbibili mo. Ang mgataong nais bumili ng iyong produkto o
serbisyo ay karaniwang maghbabayad ng salapi o ng ibang produkto o
serbisyong kailangan mo. Ipapalit ng mgatao ang kanilang salapi o serbisyo
upang makuhanilaang kanilang kailangan o gusto. Ang mahal agang bagay sa
marketing ay kailangan mong ipalit ang isang bagay para saisapang bagay.
Mahalaga rin na gusto ng dalawang tao na magpalitan ng produkto o
ser bisyo.

Sasitawasyon ni Delia, parasakanyang serbisyo naitinuturing bilang
marketing, nais niyang makatanggap ng peramulamulasakanyang mga
kustomer bilang bayad sakanyang pagmamanikyur.
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A Subukan Natin Ito

Matutukoy mo bakung alin sa sumusunod na sitwasyon ang naglalarawan
samarketing?

1. Gumawang cakes Neliaat ibinigay niyaito sakaniyang kapitbahay
nanagdiriwang ng kaniyang kaarawan.

I nilalarawan bang sitwasyong ito ang marketing? Bakit? Bakit hindi?

2. Nangongolektasi Joey ng kanin baboy saiba't ibang pook at
Ipinagbibili niyaito.

I nilalarawan bang sitwasyong ito ang marketing? Bakit? Bakit hindi?

3. Pinasakay ni Jose s Ponce satraysikel niyangunit hindi niyaito
siningil kas magkaibigan sila.

Inilalarawan bang sitwasyong ito ang marketing? Bakit? Bakit hindi?

4. Naisni Noranaipagbili ang kaniyang espesyal naputo. Binanggit
niyaito sa kapitan ng baranggay at umoder ito ng isang bilao ng puto
sakaniya.

Inilalarawan bang sitwasyong ito ang marketing? Bakit? Bakit hindi?

Ihambing ang iyong mga sagot sa Batayan sa Pagwawasto sa pahina 43.
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Basahin Natin Ito

Basahin ang sitwasyon ni Romy saibaba.

| sang araw nai si pan ni Fony na nagnegosyo. 9 nabi ni ya kay Bert ang kani yang pl ano.

Aamno ba, Bert? Tal agal Nakakagi | i wnanan!
Magsi si nul a na akong Anong produkt 0 0 ser bi syo
magnegosyol ang i paghi bi |i no?

\

Ay, hindi ko pa napag-
iisipen'yal

Ki nagabi han, nag-isip si Fony kung anong produkt o ang i pagbi bi i niya. Sawakas, nay
nai Si prasiya

A amko na ang i bebent a ko! Napansi n ko na | | Mhusay ‘ yan! Dadal hinko narahi|l saiyo
kar annhan sa nga nay traysi kel at dyipni ang||itongtraysi kel ko kapag naflat ang gul ong
naf | a-flatan ng gul ong. Mgt at ayo ako ng nito. Saannoitatayo ang shop no?
vul cani zi ng shop.

Mil i, hindi nasagot ni Fony angtanong ni Bert. Nang sununod na araw naghanap si ya
ng pagt at ayuan ng kani yang shop.

Bert, nakahanap na ko ng pook sa Aba, naganda * yan!

nay hi ghway na napagt at ayuan ko NMgkano ang si singi | i n no
ng aki ng shop. Magbabayad ako ng sa nga nagpapavul cani ze?
kaunti ng rent a par a sa puvest o pero Q \ =5

tiyak ko, naraming kustoner ang [ ——— ‘ by
nagpupunt a doon. 7Y

e
T




Hndi nasagot ni Fony ang tanong ni Bert. Nagpasi ya si yang al anin ang nga pr esyo ng
nga vul cani zi ng shop sa bayan. Pagkaraan ngilang araw..

Qust 0 kong nag- al ok ng nas Maganda ‘ yan, Rony! Anong uri ng
nababang pr esyo kaysa i bang pronotion ang gagamitin no para
nga vul cani zi ng shop sa bayan. pumunt a ang nga t ao sa shop no?

Mil i, kai | angang pag-i sipanni Fony angtanongni Bert. H nag-i si pan ni yang nabuti kung
ano ang hagagawa ni ya upang sa shop ni ya pununt a ang nga tao. Hanggang nagkar oon
siyangidea

A amko na kung anong Satinginko, udbra
kl aseng pronot i on ang yan Rony. Dapat
gagamitin ko para gaw n no’ yan!
pununt a sa shop ko ang @od | uck sa i yong
ngatao. Mgl al agay ako negosyo.

ng t el ebi syon para

nakapanood si | a habang
naghi hi ntay. Puwederin
akong nagl agay ng nal i it
na ti ndahan na nabi bi | han

ni | a ng nga ner yenda. :

Nagustuhan mo ba ang pagbabasa sa kuwento ni Romy hinggil sa
kaniyang planong magnegosyo? May napansin ka ba sa kaniyang kuwento?
Bakit hindi mo sagutan ang mgatanong saibaba? Maaari mong isulat ang
Iyong mga sagot sa mga puwang.
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1. Ano ang apat natanong ni Bert kay Romy tungkol sakaniyang
planong magnegosyo? Salungguhitan ang mgasalitananakasulat
nang matingkad sa usapan.

a

b.

C.

d.

2. Ano ang sagot ni Romy sa...

unang tanong:

pangalawang tanong:

ikatlong tanong:

pang-apat na tanong:

3. Satingin mo, mahalagaang tanong ni Bert? Bakit? Bakit hindi?

lhambing ang iyong mga sagot sa Batayan sa Pagwawasto sa pp. 43-44.
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Kapag nagpapl ano kang isang negosyo, kailangan mong isaalang-alang
ang ilang mahahal agang bagay. Ang isang mahal agang bahagi ng pagpaplano
ng negosyo ay ang pagtanong saiyong sarili ng apat natanong. Sanakaraang
aktibidad, binasa mo ang tungkol sa plano ni Romy na magnegosyo.
Natatandaan mo ba ang mgatanong ni Bert kay Romy? Ito ang mgatanong na
kailangan mong itanong saiyong sarili kapag iniisip mong magnegosyo.

Balikan natin ang mgatanong nakailangan mong itanong saiyong sarili
kapag gusto mong magsimula ng isang negosyo. Ang apat natanong ay
kanraniwang tinatawag na4 naP ng Marketing. Ang 4 na P ay maaaring
Isaad sa mgatanong gayang itinanong ni Bert kay Romy. Narito ang unang
tanong.

1. Anong produkto ang ipagbibili ko?

Ang mahalagang salitadito ay ang produkto. Lahat ng mganegosyo ay
may itinitindang produkto o serbisyo. Ang produktong ito ay maaaring isang
shampoo, sabon, uling, 0 maging mga nilalang basket. Ang serbisyo ay
maaaring isang vul canizning shop o isang beauty parlor. Kapag iniisip mo
kung anong produkto o serbisyo ang iyong iaal ok, kailangang maipamalas ang
mga pangangailangan at ninanais ng mgatao sainyong komunidad. Naaalala
mo baang kuwento ni Deliasa pahina9? Nag-alok siyang isang serbisyong
nais ng mgatao.

Subukan Natin Ito

Subukan mong mag-isip ng isang produkto o serbisyo nanais mong
magkaroon sainyong komunidad. Kung maraming tao ang may nagnanais sa
produkto o serbisyo, marahil ito ay isang magandang idea tungkol sa negosyo.

May naiisip ka bang anumang produkto o serbisyo nanais ng mgatao sa
inyong komunidad? Maaari mong isulat ang iyong mgaidea samga puwang sa
Ibaba.

Maaari mong talakayin ang iyong mgaideasaisang kasamasapamilya,
kaibigan, o saiyong Instructional Manager.
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| pagpatul oy natin ang pagtatanong ng mgamahahal agang tanong. Narito
ang isapa

2. Saan ko ilalagay ang aking produkto?

Ang mahalagang salitadito ay pook. Kapag naisip mo nakung anong
produkto ang ipabibili mo, kailangan mong magpasiyakung saan mo ito
ipagbibili. Ito ang pook kung saan maaaring bilhin ng mgatao ang iyong
produkto o serbisyo. Sakaso ni Romy, nais niyang ilagay ito satabi ng
highway kung saan madaling makita ng mgatao ang kaniyang shop. Kapag
sinabing pook, nangangahul ugang tumutukoy din ito sapagpapamahagi ng
produkto. Maaari mong ipagbili mo ito samgakustomer. Maaari mo ring
ipaghili saisang tao namagtitindang produkto saibang bayan o probinsiya.

Kapag iniisip mo kung paano mo ipamamahagi ang iyong produkto, laging
tandaan na kailangang maging madali parasamgatao nahanapinito. Kung
mahi hirapang hanapin ng mgatao ang iyong produkto o serbisyo, maaaring sa
ibanalamang silabumili.

2 Subukan Natin Ito

| pagpalagay mo na nagpaplano kang magtayo ng isang tindahan ng mga
malamig nainumin o pagkain. Saan satingin mo ang pinakamai nam na pook
sainyong komunidad napaglalagyan ng iyong tindahan? Maaari mong isulat
ang iyong mga sagot sa mga puwang sa ibaba.

Ihambing ang iyong mga sagot sa Batayan sa Pagwawasto sa pahina 44.
Maaari mo ring talakayin ang mgasagot mo saiyong kapamilya, kaibigan, o sa
Iyong Instructional Manager.
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Narito ang ikatlong tanong nakailangan mong itanong saiyong sarili.
3. Ano ang magiging halaga ng bawat produkto?

Ang pangunahing salita dito ay halaga o presyo. Sawakas,
nakapagpasiya ka na kung ano ang ipagbibili mo at kung saan ka magpapatayo
ng tindahan o kung saan mo ititinda ang iyong mga produkto. Ang susunod
namahal agang tanong ay kung magkano mo ipagbibili ang iyong produkto.
Kung tinaasan mo ang presyo, baka hindi bilhin ng mgatao ang iyong
produkto. Siyempre, bibilhin ng mgatao ang iyong produkto o serbiyo kung
higit na mababa ang presyo ng produkto mo kaysaibang produkto, ngunit
nakadepende yan sa halaga ng mga materyales o sangkap nagagamitin mo.

Kapag iniisip mo kung makano ang magiging halaga ng produkto mo,
Isipin mo kung magkano ang kayang ibayad ng mgatao saiyong komunidad
para sa iyong produkto o serbisyo. Depende rin sa kalidad ng produkto at
ang badyet ng taong bumibili. Madalas, maaari mong itaas ang halagang iyong
produkto kung natitiyak mong maganda ang produkto at tatagal saloob ng
mahabang panahon. Kapag mataas ang kalidad ng iyong produkto, maraming
tao ang handang magbayad ng mas mataas na halaga.

#-- subukan Natin Ito

| pagpal agay mo na kailangan mong bumili ng sapatos. Mayroong
dalawang sapatos namaaari mong bilhin.

Nagkakahal aga ng=P 300 ang nga
sapat os naito. Pagkaraan ng i sang
taon, kai |l angan no nang pal i tan

ang ngaito.

2 Nagkakahal aga ng# 500 ang

sapatos naito. Tataga ng
tatl ongtaon ang ngaito.

Alin sadalawaang bibilhin mo? Bakit?

Ihambing ang iyong mga sagot sa Batayan sa Pagwawasto sa pahina 44.
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Alam mo nabaang ugnayan ng halaga at kalidad? Kapag itinatakdamo
ang halaga ng iyong produkto o serbisyo, kailangang alam mo kung magkano
ang naisibayad ng iyong mgakustomer.
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Mayroong isapang tanong nakailangan mong itanong saiyong sarili. lyo
ay:
4. Anong promotions ang maaari mong gawin upang hikayatin

ang mga tao na bumili ng iyong produkto?

Ang pangunahing salitadito ay promotion. Kapag sinabing promotion,
tinutukoy ang mga bagay na gagawin mo upang mahikayat ang mgatao na
bumili ng iyong produkto. Maraming uri ng promotions. Ang pinakamahalaga
ay maipaalam mo samgatao namay ipinaghbibili ka.

Narito ang isang halimbawa. Natatandaan mo baang negosyo ni Delia?
Gusto niyang mag-alok ng pagmamanikyur samgabahay ng mgatao sa
kanilang komunidad.

Satingin mo ba, magkakaroon siyang kustomer kung hindi niyasinabi
kahit kanino ang tungkol sainiaal ok niyang serbisyo?Bakit? Bakit hindi?
Maaari mong isulat ang iyong sagot sa espasyo saibaba.

Ihambing ang iyong mga sagot sa Batayan sa Pagwawasto sa pahina 44.

Mayroon pang ibang uri ng promotions gaya ng bagbibigay ng
karagdagang serbisyo o pagbibigay ng mgalibreng bagay. Ang mgaganitong
promotions ang humihikayat samgatao nabumili ng iyong produkto.

Natatandaan mo ba ang idea ni Romy tungkol sa promotions? Nais
niyang maglagay ng telebisyon sa kaniyag shop upang hindi mainip ang
kaniyang mgakustomer habang naghihintay namavul canize ang kanilang mga
gulong. Ito ay isang uri ng promotion. Kung nais mong magtayo ng isang
shop na mag-aayos ng mga sapatos at bag, maaari kang maghbigay ng
diskuwento saiyong mgaregular nakustomer. O maaari karing magbigay ng
libreng shoe shine sa mga nagpapaayos ng kanilang mga sapatos.
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Ang promotionsay nangangahulugang panghihikayat samgatao nabumili
ng iyong produkto. Kabilang naang anumang magagawa mo upang
pakiramdam ng mgatao, sulit ang kanilang ibinayad. Ang mgakomersiyal sa
telebisyon nalagi mong nakikitaay isang uri ng promotions.

2 Subukan Natin Ito

Kung nais mong magsi mula ng isang negosyo, isasamgaunang bagay na
kailangan mong gawin ay ang pagtanong mo saiyong sarili. Narito ang apat
natanong nakailangan mong itanong saiyong sarili.

Ihambing ang iyong mga sagot sa Batayan sa Pagwawasto sa pahina 44.
1. Anong produkto ang ipagbibili ko?

2. Saan pook ko ilalagay ang aking produkto?

3.  Ano ang magiging presyo ng aking produkto?

4. Paano ko i-popromote ang aking produkto?

Upang matandaan mo ang mgatanong naito, tandaan ang mga
pangunahing salita sabawat tanong. Ang mgasalitang ito ay tinatawag na4
P's saMarketing.

¢ Produkto
¢+ Pook
¢+ Presyo

¢ Promotions
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Hindi bamadali lamang ito? Tandaan lamang na kapag nagpaplano kang
Isang negosyo, kailangan mong isaal ang-alang ang mgatanong naito. Kung
hindi, mahihirapan ka sapagsisimulang iyong negosyo. Mahalagaang mga
tanong naito dahil ito ang magsisilbing gabay mo kapag magsisimulakang
Iyong negosyo. Kung malinaw ang iyong ideahinggil saiyong produkto, ang
pook, at ang mga promotions, magiging madali paranaipagbili ang iyong
produkto.

Subukan Natin Ito

Nais ni Jennifer namagsimulang isang negosyo? Pumuntasiyasaiyo
para humingi ng payo kung paano sissmulan ito. Ano ang apat natanong na
itatanong mo sa kaniya upang magabayan siya? Isulat ang iyong mga sagot sa
puwang.

Kung itatanong ni Jenny kung bakit mahal agaang mgatanong, ano ang
sasabihin mo sakaniya?

Ihambing ang iyong mga sagot sa Batayan sa Pagwawasto sa pahina 45.
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Malinaw nasaiyo kung ano ang 4 na P ng marketing? Makatutulong ang
mga ito sa pagpaplano ng iyong negosyo upang mabawasan ang iyong mga
pagkakamali. Kapag marami kang pagkakamali, posibleng nasasayang ang
lyong mga resources, gayang salapi at oras. Kapag may plano kana,
mapaghahandaan mo na ang mga suliranin bago paman dumating ang mgaito.
Sa pamamagitan ng pagtanda sa4 na P, makaiisip kang isang produktong
kailangan o naisng mgatao. Maamang bibilhin nilaang iyong produkto. Ito
ang tinatawag na estratehiya samarketing o mar keting strategy. Kailangang
mayroon nito ang lahat ng mga negosyo kung nais nilang magtagumpay sa
pagtitinda ng kanilang produkto. Isang hakbang tungo satagumpay ng iyong
negosyo kung makaiisip kang isang mahusay naestratehiya sa pagtitindang
iyong produkto.

by -

§ > Pag-isipan Natin Ito

Kapag nai saalang-alang mo naang 4 na P ng marketing, ano satingin mo
ang susunod na hakbang na kailangan mong gawin? Paano mo matitiyak na
nagagawamo ang plinano mong gawin?

Makaiisip kabakung ano ang maaari mong gawin upang tiyakung hindi
mo nakalilimutan ang iyong estratehiya?

Paano mo sinagot ang tanong? Nais mo bang malaman kung paano mo
titiyaking nasusunod mo ang estratehiyang plinano mo? Mabuti iyan.
Matutuhan mo ang tungkol dito sa susunod na aktibidad.

P . :
¢ <& Alamin Natin

Kapag nagsisimulakang isang negosyo, ang pinakamagandang paraan
upang matiyak mo nanasusunod mo ang iyong estratehiya ay ang paggawa ng
Isang plano. Karaniwan, tinatawag itong mar keting plan. Kapag isinulat mo
ang iyong plano, hindi mo madaling makalimutan ang kailangan mong gawin
upang maipagbili mo ang iyong produkto.
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Kailangang nakasulat ang iyong marketing plan kasamanaang 4 naP.
Nasaibabaang mgabagay nakailangang kabilang saiyong marketing plan.’

HAKBANG 1

HAKBANG 2

HAKBANG 3

Simulanangiyong

plano sa pamamagitan ng
pagsul at sadahilan kung
bakit mo sissmulan ang
negosyo. Maaari mo
itong tawaging
Introduksiyon o

Panimula.

Isulat kung ano nasa

tingin mo ang mangyayari
saiyong negosyo, limang
taon mulangayon.
Maaaari mong gamitin
ang Mga Layunin ng
Negosyo bilang pamagat

sabahaging ito.

Talakayin kung ano sa
tinginmo ang kailangan o
naisng mgatao sa
inyong komunidad.
Kailangan mong itanong
samgatao kung ano ang
kanilang kailangano

gusto upang magkaroon

ka ng magandang idea kung anong produkto o

serbisyo ang makatutulong sakanila. Isulat ang iyong mga
natutuhan mulasaiyong mgakapitbahay at kaibigan. Maaari
mong pamagatan ang bahaging ito ng Mga
Pangangailangan at Nais ng Merkado.
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HAKBANG 4

HAKBANG 5

HAKBANG 6

Talakayin ang tungkol sa
produkto o serbisyong
naismong ipagbili.
Talakayin kung bakit at
paano kailangan o nais
ng mgataong gusto

mong pagbilihan ang
produkto o serbisyo.
M ahalagang nagawamo naang Hakbang 3 bago gawinito,
dahil bago ka makaisip ng produktong bibilhin ng mgatao,
dapat alam mo ang kailangan o nais ng mgatao. Kailangang
malinaw mo ring mailarawan ang produkto o serbisyo. Maaari
mong pamagatang Ang Produkto ang bahaging ito.

Talakayin kung saan mo

Ipagbibili angiyong
produkto. Kailangang
pagpasiyahan mo kung
higit namakabubuti kung
ipagbibili moang
produkto sa mga

Mamimili mismo o kung
ipagbibili mo saisang taong magtitinda nito saibang pook.
Maaari karing magpasiyang pareho mong gawin ang dalawa.
Maging tiyak kung saan mo naisipagbili ang iyong produkto
at kung bakit mo gustong ipagbili doon ang produkto. Maaari
mong pamagatang Ang Pook ang bahaging ito.

Talakayin kung magkano
ang halaga o presyo ng
Ilyong produkto o
serbisyo. Nais mo bang
mas mataas 0 mas
mababa ang presyo ng
lyong produkto kaysa

ibang ipinagbibiling

produkto? Subukang ipaliwanag kung bakit naismong itakda
ang presyong iyon at kung sino ang may kakayahang bumili
ng iyong produkto o serbisyo. Gayundin, maaaring nais mo
ring talakayin ang tungkol sakalidad ng iyong produkto at
kung paano ito makaaapekto sa presyo. Maaari mong
pamagatang Ang Presyo ang bahaging ito.
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HAKBANG7  Talakayin kung ano ang
binabalak mong gawin
upang hikayatin ang mga
tao nabumili ngiyong
produkto o serbisyo.
Maaari mong talakayin
ang karagdagang

serbisyo na gusto mong

ialok saiyong mga kustomer o ang diskuwentong nais mong
ibigay sakanila. Kailangang isamamo ang isang tiyak na
plano tungkol sakaragdagang halaga nito. Maaari mong
gamitin ang Ang Promotion bilang pamagat parasa
bahaging ito.

HAKBANG8 Talakayin angilang salestarget nanaismong itakda parasa
mga susunod na buwan. Subukan mong umisip ng
makatotohanang antas ng benta namaaari mong magawa sa
bawat buwan para sa susunod na 12 buwan. Isulat kung
magkano ang nais mong maibenta sa bawat buwan.
Gagamitin mo ang bilang naito sahinaharap upang tingnan
kung epektibo ba ang iyong marketing strategy. Maaari mo
ring gamitin ang sal estargets upang magtrabaho kang mabuiti
upang makamit mo ang mgalayuning itinakdamo parasa
Iyong sarili. Maaari mong gamitin ang Sales Tar getsbilang
pamagat ng bahaging ito.

Kapag tapos naang iyong marketing plan, maaari mo nang simulan ang
lyong negosyo. Ang iyong marketing plan ang magsisilbing iyong gabay sa
pagtitinda at pagpropromote ng iyong produkto. Kapag mayroon kang plano,
makikitamong higit namadaling abutin ang iyong mgalayunin. Kung nais
mong malaman ang iba pang bagay tungkol sapagtatakda ng mgalayunin sa
negosyo, maaari mong basahin ang sumusunod na BNFE na modyul.

Magtatagumpay ka sa Negosyo

Pagpaplano ng Iyong Negosyo—lkalawang Bahagi Pangangalaga sa
lyong mga mamimili at sa kapital ng Negosyo.
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/] Subukan Natin Ito

Tukuyin ang apat nabahagi ng isang marketing plan. Maaari mong gamitin
ang mga pamagat ng bawat hakbang. Isulat ang iyong mga sagot samga
puwang.

=

© © N koD

=
©

Ihambing ang iyong mga sagot sa Batayan sa Pagwawasto sa pahina 45.

& Alamin Natin ang lyong mga Natutuhan

Bakit hindi mo sagutin ang sumusunod namgatanong? Isulat angiyong
mga sagot sa mga puwang.

A. Matutukoy mo bakung alin samga sumusunod na sitwasyon ang
naglalarawan samarketing? Lagyan ng tsek (4) ang mga
pangungusap nanaglalarawan ng marketing.

1.  Bumibili ng manok si Jeric kay Mang Jose at
Ipinagbibili niyaang mgaito sakaniyang bayan.

2. Nagtayo ng booth si Claudine para mangolektang
mgalumang laruan para samgabatang walang
laruan.

3. lsinasakay ni George sakaniyang traysikel si Clemen
papuntang karatig na bayan sa halagang pitong piso.
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B. Ano ang pinakamagandang paraan upang matiyak mo nahindi mo
nakalilimutan ang iyong mga plano tungkol sapagtitindangiyong
produkto?

Ano ang bentahe na makukuha mo kapag ginawamo ito?

C. Kapag gumagawang isang marketing plan, kailangan mong isaalang-
alang ang apat natanong. May dalawang hanay saibaba. lugnay ang
bawat isasa4 naP ng marketing nanasa kanang hanay samga
tanong sakaliwang hanay. Gumuhit ng linyaupang pag-ugnayin ang

daawa

Ano ang aking ipaghibili? Pook

M agkano ko ipagbibili ito? Produkto
Saan ko ipaghbibili ito? Promosyon
Paano ko mahihikayat ang mgatao Presyo

nabumili ng aking produkto?
lhambing ang iyong mga sagot sa Batayan sa Pagwawasto sa pp.45—46.

Kumusta? Marami ka bang nasagot nang tama? Kung oo, magaling!
Kung may mgamali kang sagot, huwag mag-alala. Pag-aralan muli ang aralin
upang mapagbalik-aralan mo ang mgahindi mo naintindihan.

25



7 Tandaan Natin

¢ Saaralingito, natutuhan mo ang tungkol samarketing at kung gaano
kahalagaito sanegosyo. Kung walang marketing, hindi mo
mai pagbibili ang iyong produkto saibang tao. Natutuhan mo rin ang
tungkol sa4 na P ng marketing. Ang mgabagay naito ang kailangan
mong isaal ang-alang sa pagsisimulang isang negosyo. Ang apat naP
ng marketing ay produkto, pook, presyo, at promotions.

+ Kapag plinaplano mo ang iyong marketing strategy, kailangang isulat
mo ito upang hindi mo makalimutan. Maaari mo ring gamitin ang
strategy naito bilang iyong gabay kapag nangangasiwakang iyong
negosyo. Kapag nakasulat ang strategy, mas madaling malaman kung
ang strategy na sinusunod mo ay epektibo.
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ARALIN 2

Paano ko Gagawin ang Nais kong
Ipagbili?

Sanakaraang aralin, natutuhan mo ang tungkol sa proseso ng marketing at
kung gaano ito kahalaga para saiyong negosyo. Saaraling ito, matututuhan
mo ang isa pang mahal agang bahagi ng pamamahalang isang negosyo.

Kadal asan, kapag nais mong magtindang isang produkto, kailangan mong
gawin ang produkto bago mo ito ipaghbili. Tinatawag itong produksiyon at ito
ay isang mahalagang bahagi ng bawat negosyo.

May mgaiba't ibang paraan ng paggawang iba't ibang bagay. Ang bawat
produkto ay nangangailangan ng iba' t ibang kagamitan, raw materials, at
paggawa. Kapag nagtitindakang serbisyo, ang produksiyon ay hindi katulad
ng produksiyon kung nagtitinda ka ng sabon, shampoo, o t-shirt. Ang bawat
produkto ay dumadaan saisang uri ng produksiyon, mula samga palay sa
bukid hanggang samgatraysikel na sinasakyan mo sainyong komunidad.

Pagkatapos pag-aralan ang araling ito, may kakayahan kanang:
¢ bigyang kahulugan ang produksiyon;
+ ilarawan kung paano maghanda ng plano sa produksiyon;

+ talakayin angiba't ibang paksa sa plano sa produksiyon o production
plan; at

+ ipaliwanag kung bakit mahalagaang plano saproduksiyon saanumang
negosyo.

Handa kanabang simulan ang susunod naaralin? Magaling! Maaari ka
nang magsimula sa susunod na aktibidad.

L ] Basahin Natin Ito
|sang araw, pumuntasi Neliasabahay ninaDeliaupang sabihin ang

kaniyang magandang balita. 1sang kaibigan ni Neliaang naghahanap ng
magsusuplay ng nilalang basket.
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D ana, nay nagandang bal i ta ako sa * yo! Mgandang bal i ta " :
o yan, Nelial key ako
Naghahanap ang kai bi gan ko sa | ungsod na nagi ng part ner no. My kar anasan

ng napagbi bi | han ng nya ni | al ang basket . K lal basket
| t anong ko sa i yo kung gust o nong Na KO Sa pagl d a g nga Dasket .

nagi ng partner ko.

Kai | angang pl anuhi n nat i n kung Vel al Himngi tayo ng payo
paano nati n gagaw n ang nga nul a sa ati ng nga kai bi gan na
basket naipaghibili natin Ny nay kar anasan na sa

i dea ka ba kung paano gunawa pagnenegosyo.

ng pl ano sa pr oduksi yon?

Ano satingin mo ang pagkakataong dumating kinaNeliaat Dina? Sa
tingin mo ba, magandng pagkakataon ito parasakanila?

) Pag-aralan at Suriin Natin Ito

Bakit hindi mo sagutin ang mgatanong saibaba. Isulat ang iyong mga
sagot sa mga puwang.

1. Anoang pangunahing suliranin nakailangang malutas ninaDinaat
Nelia?
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2. Kung hihingi ng payo sinaNeliaat Dinasaiyo, ano ang sasabihin mo
sakanila? Ano satingin mo ang mahalagang bagay nadapat i saalang-
alang kapag gumagawa ka ng plano sa produksiyon ng isang
produkto?

Naisulat mo na baang mgabagay na satingin mo ay mahalaga kapag
nagpaplano ka ng iyong produksiyon? Ihambing ang iyong mga sagot sa
Batayan sa Pagwawasto sa pahina 46. Sa susunod na gawain, matututuhan
mo ang mgakailangan mong i saal ang-alang kapag nagplano kangiyong
produksiyon.

0

)

Alamin Natin

Kapag maraming produkto ang naismong ipagbili, malimit kailangan mong
gawinito mulasaiba’'t ibang bahagi. Ang proseso ng pagkuhang mgaraw
materials at pagbago sa mga anyo o pagsasama sa mgaito saiba pang raw
materialsay tinatawag naproduksiyon. Sasimula, may mgaraw materials,
gayang goma, tina, at plastik. Kapag pinagsama-samamo ang mgaito upang
makagawa ng isang produktong maaari mong ipagbili, ito ang tinatawag na
produksiyon. Maaari ding gamitin ito samga serbisyong binabayaran ng mga
tao.

Pakinggan natin ang payo ni Gng. Castillo.

Gg Gstillo, kailangan

nanin na i | an o G nanan. Ano ba ang B nabal ak po nam ng
Po J 9 pay bi nabal ak ni nyong gaw n? gunawa ng nga ni | al ang
sa pagpapl ano ng o
or oduksi yon para sa v basket. Maari niyo po ba
kam ng t ur uan kung paano

ani ng negosyo.
Mt ut ul ungan ni yo po
ba kan?

nagpl ano ng am ng
pr oduksi yon upang hi ndi
kam nag- aksaya ng

panahon at resour ces?
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OK, simlannatin. Kapag
nagpapl ano ng i nyong

al ang no ang nga sunusunod:

Pag-isipan ang mgatanong naito:

¢

Paano buuin ang bawat nilalang basket?

Anu-anong makinaang kailangan?

Saan itatayo ang pabrika?

Anu-anong utilitiesang makikitaroon?

Saan kukunin ang mgaraw material?

produksi yon, kai | angang i saal ang-

Hay! Ang dam pal ang
kai | angang i saal ang-al ang.

Hmag kang nag-al a a, susuriin
nating nabuti ang bawat
hakbang. Magagawa no

kal aunan ang pl ano ng i nyong
pr oduksi yon.

H ndi ko al amkung paano
nam n nat at andaan ang
| aet!

Kapag gurmawa ka ng i yong

pl ano sa produksi yon, dapat
nong i sul at ito upang
nmagamt nong gabay kapag
pi hangasi waan no ang i yong
negosyo. |pakikitakosaiyo
kung paano gunawa ng i sang
pl ano sa produksi yon. Ito
ang kai | angan nong i sana
dta
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Nritoangiba't i bang
bahagi ng i yong pl anong
panpr oduksi yon.

Kailangang ilarawan ng iyong plano sa produksiyon ang sumusunod:
A. Ang Produkto

Ang bahaging ito ang naglalarawan sa produktong gagawin mo.
Kailangang ilarawan mo kung ano ang magiging hitsurang produkto pakatapos
gawinito. Kailangan mo ring talakayin kung saan gagamitin ang produkto.

Capat kapag pli nano at i si nul at namn ang bahagi ngito,
kai | angang i | aranan nat i n ang nga basket na gagaw n nanin.
Kai | angan naniing i | aranan ang nga nat eryal es na gi namt sa
paggava ng nga basket at kung para saan ang ngaito.

B. Ang Proseso ng Paggawa

Ang bahaging ito ang naglalarawan kung paano bubuuin ang produkto.
Kailangan mong ilarawan ang bawat hakbang saproseso. Isulat kung paano
mo bubuuin ang mga produktong ginagawamo. Kailangang isama sa bawat
hakbang ang mgakagamitang kailangang gamitin at ang mgaraw materialsna
gawin.

Kaya sa bahagi ng i t o, |Tananm|i yan! |
kai | angan namng i | ar anan
kung paano nanin
gagaw n ang bawat
basket . Kai | angang
tal akayi n ang bavat
hakbang.




C. Laki ng Planta at Produksiyon

Sabahaging ito, tatal akayin kung gaano kalaki ang iyong pabrika. dapat
mo rinisipin kung gaano ito lalaki kapag i pinagpatul oy mo ang ganitong
negosyo. Kailangan mong isipin kung ano ang gagawin mo kapag tumaas ang
sales 0 benta. Batay salaki ng pabrika ninyo, makagagawa ka paba kayo ng
karagdagang produkto?

Kai | angan po pal a
namng i | ar anan kung
gaano kal aki ang aning
pabri ka ng nga basket .
Kai | angan nani ng pag-
i si pan kung kai | angan
nam n ng nas nal aki ng
pook para sa pagawa
kung dadam ang orders
narn n.

D. Makinarya at Kagamitan

Kailangang ilistamo ang lahat ng mgamakinang kailangan mong gamitin
parasaiyong produksiyon. Dapat ilistamo ang bawat makinaat ang gamit ng
bawat isa.

Kai | angan pal a nati ng Kai | angan di n
i l'i staang nga naki nang natinng
gaganmitinnatinsa H % J panput ol ng
paggava ng nga basket . \ nmga

Nay nai si p na akong i sa nat eryal es!

Kai | angan natinng
Conpr essor para

pi nt ur ahan ang nga
besket .

E. Lokasyon ng Planta

Kung pag-iisipan mo ang lokasyon ng iyong pabrika, kailangaang alamin
mo kung anu-anong utilities ang mayroon sapook. Angilang halimbawang
utilitiesay tubig, koryente, at mgatelepono. Kailangan mo ring alamin kung
ang lokasyon ay mal apit sa pinagkukunan ng mgaraw materialsat kung madali
ba para sa mga manggagawa ang pumunta roon.
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Kai [ angan nati ng
nmaghanap ng nagandang

pook upang pagt ayuan &
ng at i ng pook- gavaan.

Maari kong si nul an sa
pananagi t an ng

pagt at anong kay Mang
Grry kung n@aari nating
upahan ag kani yang
POOK.

Huwag
kalilinutang

kai | angan ni nyong
hurmanap ng pook
na nal api t sa nga
kai | angan ni nyo.

E. Ayos ng Planta o Lay-out ng Planta

Kabilang salay-out ng plantaang floor plan ngiyong pabrika. Kailangan
mong magpasiyakung saan ilalagay ang bawat makinao bahagi. Kailangan
mong magpas ya kung saan pinakamai nam isagawaang bawat hakbang sa
produksiyon.

S bahagi ngito, kail angan
nating il arawan kung
paano nati n gagaw n ang
bavat basket. Kailangang
tal akayi n ang nga
hekbang i sa-1 sa

G. Mga Gusali at Pasilidad

Ito ang tumatal akay sa hal agang ginamit sa pagpapatayo ng pook
pamproduksiyon. Kailangan mong kuwentahin ang lahat ng mgagastos at
ibigay ang total.

Kai | angan nat i ng

t ayahi n kung nagkano

an ast os natin

kuggnzgjgsi nnatinang \ Tana yan!
ating pook trabetuhen, SN ;zgrar?agn
r@ilangan_nating_ ~ N | N N \\\\\ Aganoon

td akayinitosaating o NN

pl ano sa pr oduksi yon. \d N @raphnd




H. Raw Materials at mga Suplay

Sabahaging ito kailangan mong ilarawan ang bawat raw material na

kailangan ninyo saprodukto. Maaari kang maghbigay ng maikling paglaarawan

kung saan yari ang mgadamit at kung saanito gawa. Kailangan mong

talakayin kung madali o mahirap hanapin ang mgamateryales at kung magkano
ang kasal ukuyang halagang mgaito at kung magkano ang magiging halagang

mgaito sa hinaharap.

Kaya, para sa nga nilal ang basket na
gagaw n nat i n, kai | angan nat i ng naghanap
ngngasupd ier ngrattan, straw pintura, o
barni s, gl ueat i ba pang bagay.

/\
[
4 /

T
%

Kail angan din
netingisua
kung rmagkano
ang hal aga ng
bavat

nat erya es.

/

.  Mga Utility

Kapag plinano mo ang iyong produksiyon, kailangan mong alamin kung
magkano ang koryente at tubig na gagamitin para saproduksiyon. Kailangan
mong subukan at kalkulahin kung magkano satingin mo ang gagastusin para

dito sa bawat buwan.

Magkano kaya ang
gagast usi n nanin para
sakoryente at tubi g? x
Kai | angan nam ng

tant yahi n kung
nagkano.

G, upang
nmal anan no
kung rmagkano

gestusin

ang i yong nga

J. Pagtatapon ng mga Basura

Kapag gumagawa ka ng produkto, kadalasang mayroong mga basura o
wastes. Kailangan mong planuhin kung paano mo itatapon ang mga basura
kapag gumagawakang iyong produkto. Kailangan mong mag-isip ng tamang
paraan ng pagtatapon ng iyong mgang pagtatapon ng iyong mga basura upang

hindi masiraang kalikasan.
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Kaya kai | angang nagi ng nai ngat tayo upang hi ndi Maari no ring

nasi raang kal i kasan. Kai | angan nat i ng pl anuhi n subukang nag-i si p ng
kung paano natin it at apon ang nga bagay nat ul ad i bang paggamit an ng
ngthinner ngpinturaat barnis. Y | nma sobr a ni nyo.
Mrahi |, nakal isipka
| pang i bang

pr odukt ong naaar i

ni nyong gaw n.

K. Mga Manggagawang Kailangan

Sabahaging ito, mag-iisip kaat tatalakayin mo kung ilang manggagawaang
kailangan mo at kung magkano ang ibabayad mo parasakanilang serbisyo.

Ilansatingi nno M ahi |, i sang nanggagava par a
ang manggagawang| [sa bawat yugt o ng produksi yon
kai | angan nati n? upang nabi | i s t ayong nakagawa
ng nga basket

L. Halaga ng Produksiyon

Sa bahaging kukuwentahin mo kung magkano ang halaga ng paggawang
Isang piraso ng iyong produkto. Upang magawamo ito, kailangan mong
mal aman ang halagang iyong raw material, at gayundin ang ibapang halaga,
gaya ng fixed costs o di-nababagong halaga at variable costs o nagbabagong
hal aga, gayang suweldong ibibigay ninyo sainyong mgamanggagawa.

Kapag napl ano ni yo na ang | ahat para sa

i nyong produksi yon, kukuwent ahi n na ni nyo
kung nagkano ang hal aga ng paggawa ng
i sang ni | a ang basket. Pagkat apas ni yan,

t apos na ang i nyong pl ano sa pr oduksi yon!
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V@w parang ang hi rap t andaan
ang | ahat ng nga i yon!

/
‘ = Hmag kang nag-al a a, D nal

Isinu a nanan natinlahat.
Kaya nga nahal agang
nakasul at ang ati hg nga
pl ano. Sa ganoong par aan,
hind natinnakalilinoutan
ang ati ng nga pl ano.

Pagbalik-aralan ang mga hakbang sa paggawang plano sa produksiyon.
Pagkatapos gawinito, isulat mo ang mga hakbang. I sulat ang iyong mga sagot
sa mga puwang saibaba.

A.

r & m m o O W

K.

L.

Kumusta? Natandaan mo ba ang mga hakbang sa paggawang plano sa
produksiyon? Ihambing ang iyong mga sagot sa Batayan sa Pagwawasto sa
pahina47.
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Malakas na ba ang loob mo ngayon na magplano tungkol sa produksiyon?
Kung susundin mo ang mga hakbang na natutuhan mo, hindi ka mahihirapan.
Gayundin, kapag isinulat mo ang iyong plano sa produksiyon, matatandaan mo
ang lahat ng plano mo. Kayangamahalagang maisulat mo ang iyong plano sa
produksiyon.

[ Alamin Natin ang lyong mga Natutuhan

Bakit hindi mo alamin kung anu-ano naang natutuhan mo sa aralingito.
Sagutan ang mga tanong saibaba.

A. Basahin ang pangungusap saibaba.

“Ang produksiyon ay ang proseso ng paglalarawan saiyong produkto
samgakustomer upang bilhinnilaito.”

Ito ba ang tamang kahulugan ng produksiyon? Kung hindi, isulat ang
tamang kahulugan ng produksiyon. Isulat ang iyong sagot samga
puwang sa ibaba.

B. Ano satingin mo ang pinakamainam naparaan upang tiyaking hindi
mo makalilimutan ang iyong plano saproduksiyon? Maaari mo ring
gawin ito upang mayroon kang gabay na susundin habang
pinangangasiwaan mo ang produksiyon. Isulat ang iyong sagot sa
mga puwang sa ibaba.

C. Lagyan ngtsek (4) saunahan ng mga pangungusap na bahagi ng
plano sa produksiyon. Kung ang pangungusap ay hindi bahagi ng
plano, lagyan ng ekis (8).
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1. Ang halaga ng natapos nang produkto
2. Ang haagang paggawa ng isang yunit ng produkto
3. Kung sino ang bibili ng produkto

4. Ang mgamakinaat kagamitang kailangan mo
5. Ang lokasyon ng pook na pagtatrabahuhan o pabrika

Ihambing ang iyong mga sagot sa Batayan sa Pagwawasto sa pahina 47.

Tandaan Natin

Saaralingito, natutuhan mo nakadal asang kailangan mong gawin ang
produkto bago mo ito maipagbili. Kapag kumuhakang mgaraw material,
gagamitin mo ang mgaito upang makagawang isang produktong maipagbibili
mo, tinatawag itong pr oduksiyon. Maraming bagay ang kailangan mong pag-
Isipan kapag nagpaplano ka ng iyong produksiyon. Kadalasan, kapag
Isinasaal ang-alang mo ang mgabagay naito, kailangan mong isulat ang mgaito
upang hindi mo makalimutan. Ang ilang mgabagay nakailangan mong
Isaalang-alang ay ang produkto, kung paano mo ito gagawin, ang mga
manggagawang kailangan, ang lokasyon ng planta, at ang halagang paggawa
ng isang yunit ng produkto.

Kapag napag-isipan mo naang mgabagay naito, handamo nang simulan
ang iyong produksiyon.
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¥ Ibuod Natin

Samodyul naito, natutuhan mo ang dalawang mahal agang konsepto sa
negosyo. Ang dalawang konseptong ito ay marketing at produksiyon. Ang
marketing ay tumutukoy sa proseso ng pagtitinda, at ang produksiyon ay
tumutukoy sa proseso ng paggawa ng mga produktong nais mong ipaghbili.

Kapag nag-iisip kang isang produkto o serbisyong nais mong ipaghili,
kailangan mong pag-isipan ang 4 na P ng Marketing. Kailangang pag-isipan mo
kung anong produkto o serbisyo ang ipagbibili mo, saan mo ito ipaghbibili,
kung magkano mo ito ipagbibili, at kung anong mga promotions ang gagawin
mo upang mahikayat ang mgatao nabumili saiyo.

Kapag mayroon kang produktong kailangang ipaghbili, karaniwang
kailangan mong gawin ang produkto mulasamgaraw material. Kapag
gumamit kang raw materials sa paggawa ng produkto, tinatawag itong
produksiyon. Kailangan mong isaalang-alang ang ilang bagay kapag
nagpaplano kang iyong produksiyon. Ang ilan samgabagay naito ay ang
produkto, ang mgaraw material, ang mgamanggagawang kailangan, ang mga
utility, at ang laki ng iyong pabrikao pook na pagtatrabahuhan.

Mahalagang isulat mo ang iyong mga plano samarketing at produksiyon.
Sapamamagitan ng pagsulat samgaito, hindi mo makalilimutan ang mgaito.
Ang isang nakasulat naplano ay magsisilbing iyong gabay sa pangangasiwang
Iyong negosyo.

Wy Anu-ano ang mga Natutuhan mo?

Nasa dulo kanang modyul naito. Bakit hindi mo alamin kung anu-ano na
ang natutuhan mo? Sagutan ang mgatanong saibaba.

A. Basahin ang sumusunod namgatanong. Alin samgaito ang
naghibigay ng wastong kahulugan ng marketing? Alin samga
pangungusap ang nagbibigay ng wastong kahulugan ng produksiyon?
Isulat ang “M” sa puwang bago ang pangungusap kung ang
inilalarawan nito ay marketing at “ P’ kung ang inilalarawan nito ay
produksiyon.

1. Tinutulungan ni Sandrasi Juan na magpatayo ng pook na
paggagawaan ng mgagomang tsinel as.

2. Tinatayani George ang halagang koryentetubig na
gagamitin sakaniyang pabrika.

3. Singkuwenta sentimos ang itatakdang halagani Sandrapara
sa kaniyang espesyal na puto.
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4. Kinausap ni Glendaang kaniyang mgakapitbahay at
nagpasiyasiyang mamili ngilang kalakal mulasakabilang
bayan at ipagbili sakaniyang komunidad.

5. Kininuwenta ni Billie ang mgakailangang materyalesna
kailangan sa paggawang mgaupuan at mesa parasa
kustomer sa lungsod.

6. Naisni Francis namag-alok ng “Buy one Take one” na
promo para sa kaniyang mga produkto.

Nasa ibabaang 4 naP saMarketing. Parasabawat salita, isulat ang
mgatanong nakailangan mong itanong saiyong sarili.

1. Produkto
2. Pook
3. Presyo

4. Promotions

. Nasaibabaang isang kahong puno ng mgasalita. Ang bawat salitaay
naglalarawan ng isang hakbang sa pagpaplano ng iyong produksiyon.
Sailalim ng kahon ay mga pangungusap nanaglalarawan saisang
hakbang sa pagpaplano ng iyong produksiyon. ltugmaang tamang
salitasapangungusap. Isulat ang tamang salita sa puwang bago ang
pangungusap.

Mga promotional Materials Lay-out ng Planta Mga kailangang manggawa
Proseso ng Paggawa ng Produkto Utilities Serbisyo sa Kustomer
Mga Makinarya at Kagamitan Produkto Upa

1. Kabilangdito ang floor plan ng iyong pabrika.

2. Kabilang dito ang mgabagay nagayang
koryente, tubig, at telepono nagagamitin mo
saiyong produksiyon.

3. Itoang naglalarawan saiyong gagawin.
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4. Itoangtumatal akay sakung ilang manggagawa
ang kailangang kunin upang tumulong saiyo
na gawin ang produkto.

5. Itoang listahan nglahat ng mgakagamitan at
makinanakailangan mo sapaggawang iyong
produkto.

6. Itoang naglalarawan sabawat hakbang na
kailangan mong gawin sapaggawang iyong
produkto, kabilang naang mgakagamitang at
materyal es nakailangan sabawat hakbang.

D. Ipaliwanag ang kahalagahan ng pagkakaroon ng marketing plan. Isulat
ang iyong mga sagot sa puwang.

E. Ipaliwanag ang kahal agahan ng pagkakaroon ng plano sa
produksiyon. lsulat ang iyong mga sagot sa puwang.

Ihambing ang iyong mga sagot sa Batayan sa Pagwawasto sa pahina 48.
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5 Batayan sa Pagwawasto

A. Anu-ano na ang mga Alam Mo? (pp.2-4)

A. 1. Marketing 3. Produksiyon
2. Marketing 4. Produksiyon
B. 1. Mali

Mahalagaang plano saproduksiyon dahil ito ang magsisilbing
Ilyong gabay sa pangangasiwa ng iyong negosyo. Sapamamagitan ng
pagplaplano saiyon produksiyon at pagbibigay-pansin samga
kailangang i sagawang hakbang, maaari mong mapaghandaan ang mga
suliraning maaaring dumating sa hinaharap.

2. Tama

Ang marketing plan ay isang mahusay nagabay kapag
pinangangasiwaan mo ang iyong negosyo. Sapamamagitan nito,
maaari mong itakdaang iyong mgasalestarget at piliting abutin ito sa
pamamagitan ng paggamit saiyong marketing strategy. Makatutulong
kung mayroon kang nakasulat na plano upang matatandaan mo ang
lahat ng mganaisip mo.
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D. 1. 4

2. 4

3. 4

4.

Hindi ito bahagi ng produksiyon. Ang pagbabayad sa mga
supplier ay bahagi ng pagpaplano ng pinansiyang isang
negosyo.

5. 4

B. Aralin1

Subukan Natin Ito (pahina 10)

1.

Hindi ito marketing dahil hindi naman nagtitindang keyk st Nelia.
| binibigay lamang niyaito sakanilang kapitbahay.

Ang sitwaysong ito ang naglalarawan samarketing dahil nagtitinda
ng kaning-baboy si Joey samgataong nais bumili nito.

Ang sitwasyongito ay hindi naglalarawan samarketing dahil libre
ang serbisyo ni Jose. Hindi siyakailangang bayaran ng kaniyang
kaibigan.

Ang sitwasyong ito ay hindi naglalarawan samarketing dahil
gagawasi Norang puto at ipagbibili sakaniyang kustomer na
handang magbayad para dito.

Pag-aralan at Suriin Natin Ito (pahinal3)

1.

a. Anong produkto ang naismong ipagbili?
b. Saan mo itatayo ang iyong shop?
c. Magkano ang presyo nito?

d. Anu-anong mgapromotion ang iyong gagamitin upang
mahikayat pumunta sa shop mo ang mga tao.

a. Magtatayo ako ng vulcanizing shop.

b. May nahanap akong pook samay highway kung saan
puwede kong itayo ang aking shop.
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3.

c. Kailangan kong mag-alok ng mas mababang presyo kaysa

Ibang vul canizing shop.

d. Maglalagay ako ng telebisyon upang makapanood sila habang

naghihintay/maaari din akong maglagay ng isang maliit na
tindahan nanagtitindang mgameryenda.

M ahalagaang mgatanong ni Bert dahil napa-isip s Romy tungkol

sauri ng negosyong sisimulan niya. Dahil kailangang sagutin ni

Romy ang mgatanong ni Bert sinubukan narin niyang magkaroon
ng malinaw naideatungkol sakaniyang negosyo.

Subukan Natin Ito (pahina 15)

¢

Maaari mong ilagay ang iyong stand kung saan pumupunta

ang mgatao, gayang palengke o malapit saplaza. Maaari mong
ilagay kung saan karaniwang nauuhaw ang mgatao, gayang sa
hintuan ng mga bus at dyipni o malapit sa konstruksiyon.

Subukan Natin Ito (pahina 16)

¢

Marahil, bibilhin mo ang mas mahal nasapatos. Kung kailangan
mong magbayad ngP300 upang palitan ang mas murang sapatos
taon-taon, gagastos kang900. Kahit nahigit namaha ang mga
sapatos sa kanan, mas tatagal naman ang mgaito. At higit na
mahalaga, makaiipon kang salapi.

Alamin Natin (pahina 17)

¢

Kung hindi sinabi kahit kanino ni Deliaang tungkol sakaniyang
negosyo, walang magpapamanikyur sakaniya. Upang maipagbili
mo ang isang produkto o serbisyo, kailangang ipaalam mo muna
samgatao kung ano ang ipinagbibili mo o inaalok mo.

Subukan Natin Ito (pahina 18)

Narito ang ilang idea para sa promotions:

a

Maaari kang mag-al ok ng kompletong tanghalian o hapunan sa
mas mababang hal aga.

Maaari kang maghbigay ng libreng panghimagas o juice kasamang
bawat meal.



Subukan Natin Ito (pahina 19)

Kailangan mong itanong kay Jennifer ang apat natanong naito:

1.

2
3.
4

Anong produkto ang i pinaghbibili mo?

Saan mo ilalagay ang produkto mo?

Magkano ang magiging halagang produkto mo?
Paano mo ipropromote ang produkto mo?

Kung tatanungin niyakung bakit mahalagaang mgatanong naito,
kailangan mong sabihin sakaniyanamagiging gabay niyaang mga
Iyon sapagsisimulaniyang kaniyang negosyo. Kapag mayroon
kang malinaw naidea hinggil sa produkto, pook, presyo, at
promotions, magiging madali ang pagtitinda ng produkto.

Subukan Natin Ito (pahina 24)

Ang apat nabahagi ng marketing plan ay ang sumusunod:

1.

2
3
4.
5
6
7

Introduksiyon o Panimula

Layunin ng Negosyo
Pangangailangan at Naisng Merkado
Ang Produkto

Ang Pook

Ang Promotions

Sales Target

Alamin Natin ang lyong Natutuhan (pp. 24-25)

A. 1 4

2. Hindi nitoinilalarawan ang marketing dahil ang mgalaruan ay
Ipagkakal oob samgabatang walang laruan.

3. 4
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B. Ang pinakamagandang paraan upang hindi mo makalimutan ang
Iyong mga plano para sa pagtitinda ng iyong mga produkto ay
Isulat ang mgaito. Matatandaan mo at maiintindihan mo lalo ang
Iyong negosyo kung nakasulat lahat ang tungkol dito.

Kapag nagsulat kang iyong plano, maaari mo itong gamiting
gabay sa pangangasiwang iyong negosyo. Maaari mong
basahin ang plano paminsan-minsan upang maaalalamo ang
estratehiyang pinag-isipan mo.

C.
Ano ang aking ipaghbibili? Pook
Magkano ko ipagbibili ito? Produkto
Saan ko ipagbibili ito? Promotions
Paano ko mahihikayat ang Presyo
mgatao nabumili ng aking
produkto?

. Aralin 2

Pag-aralan at Suriin Natin Ito (pp. 28-29)

1. Kailangang planuhin ninaDinaat Neliaang produksiyon ng mga
nilalang basket nabinabal ak nilang ipagbili.

2. Angsumusunod ang ilang bagay nakailangan mong isaalang-
alang sa produksiyon ng isang produkto:

¢ Angraw materials nagagamitin parasa produkto
+ Kungilang manggagawaang kailangan
¢+ Ang lokasyon at lay-out 0 ayos ng pabrika

¢ Ang mgakagamitan at makinaryanagagamitin
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Subukan Natin Ito (pahina 36)

Narito ang walong bahagi ng isang plano sa produksiyon.
Ang Produkto

Ang Proseso ng Paggawa

Laki ng Plantaat Produksiyon

Mgamakinaryaat Kagamitan

L okasyon ng Planta

Lay-out ng Planta

MgaGusali at Pasilidad

r & m m o o » »

Raw Materiasat Supplies

Utilities

J.  Waste Disposa

K. MgaManggagawang Kailangan

L. Haagang Produksiyon

Alamin Natin ang lyong mga Natutuhan (pp. 37-38)

A. Ang produksiyon ay nangangahulugang paggamit ng mgaraw
material upang gumawa ng isang tapds nang produkto na
maaaring bilhin ng mgatao.

B. Ang pinakamagandang paraan upang hindi mo makalimutan ang
Iyong mga plano para sa pagtitinda ng iyong mga produkto ay
isulat ang mgaito. Matatandaan mo at maiintindihan mo lalo ang
Iyong negosyo kung nakasulat |ahat ang tungkol dito.

C. 1.8
2. 4
3. 8
4. 4

5. 4
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D. Anu-ano ang mga Natutuhan mo? (pp. 39-41)

A.

> w D

1.

6.

B ok wdNE

2
3
4.
5

UV T0TTO

Ano ang produktong ipagbibili?
Saang pook mo ipagbibili ito?
M agkano mo ipaghbibili ito?

Anong promotions ang gagawin mo upang bilhin ng mgatao
ang prdukto?

Lay-out ng Planta

Utilities

Ang Produkto
MgaKailangang Manggagawa
MgaMakinaryaat Kagamitan

Ang Proseso ng Paggawa

M ahal aga ang marketing plan dahil ito ang magsisilbing gabay mo
kapag nagbebenta ka ng iyong produkto. Kapag mayroon kang
marketing plan, madali mong maiintindihan kung anong strategy
ang gagamitin mo. Masmadali rin parasaiyo naaamin kung
tamabao hindi ang iyong marketing strategy.

Ang plano sa produksiyon ay mahalaga dahil madali mong
matatandaan ang mga bagay, gaya ng halaga ng tapos nang
produkto at ang halagang gagastusin mo parasaraw materials.
Maaari mong gamitin ang iyong plano sa produksiyon bilang
gabay upang tiyaking hindi ka nagsasayang ng anumang
resources.
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Xy Talahuluganan

Mga Layunin sa Negosyo Bahagi ng marketing plan na naglalarawan
kung paano mo nakikitaang iyong negosyo pagkaraan ng ilang taon.

Mga Gusali at Pasilidad Bahaging ito ng plano saproduksiyon ang
tumatal akay sa halaga ng pagpapatayo ng gusali.

I ntroduksiyon o Panimula Bahagi ng marketing plan nanaglaarawan sa
dahilan ng pagsisimulamo ng negosyo.

Mga Kailangang M anggagawa Bahagi ng plano sa produksiyon na
naglal arawan kung ilan ang empleyadong kailangan sapaggawang
iyong produkto.

Mga Makinarya at Kagamitan Bahagi ng plano sa produksiyon na
naglalaman ng listahan ng mgamakinanagagamitin sainyong
produksiyon.

Estratehiya sa Marketing o Marketing Strategy Planonainiisip
mong makatutulong saiyo naipaghbili ang isang produkto saibang
tao.

Marketing Plan Nakasulat na plano na naglalaman ng mgatiyak na
hakbang na gagawin mo upang ipabili ang iyong produkto.

M ga Pangangailangan at Nais ng Merkado Bahagi ng marketing plan
nanaglalarawan sa produkto o serbisyo nainiisip mong kailangan ng
mgatao.

Pook Naglalarawan kung saan mahahanap ang iyong produkto. Kabilang
na dito ang pook kung saan mo ipatatayo ang iyong shop o tindahan.

Presyo Halagang nais mong ibayad ng mgatao para saiyong produkto.

Laki ng Planta at Produksiyon Bahagi ng plano sa produksiyon na
naglalarawan salaki ng iyong planta, gayundin kung gaano karami ang
Iyong gagawing produkto.

L okasyon ng Planta Bahagi ng plano sa produksiyon na naglalarawan
kung saan matatagpuan ang iyong pabrika.

Produksiyon Proseso ng pagkuha ng mgaraw materials at pagbago sa
mga anyo 0 pagsasama samgaito saiba pang raw materials.
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Halaga ng Produksiyon Bahagi ng marketing plan na nagpapakita sa
kabuuang halaga ng paggawa ng isang yunit ng iyong produkto.

Produkto Ang produkto o serbisyo namaiaalok mo samgatao. Kung
kailangan ng mgatao ang produktong ipinagbibili mo, handasilang
Ipagpalit ang kanilang salapi para sa produkto mo.

Promotions Kung ano ang gagawin mo upang hikayatin ang tao na bumili
ng inyong produkto.

Raw Materials at Mga Supply Bahagi ng iyong plano sa produksiyon
nanaglalaman ng listahan ng mgaraw material nagagamitin sa
paggawa ng mga produkto at ang mga paliwanag samgaito.

Sales Targets Bahagi ng marketing plan natumatal akay at
nagpapaliwanag kung gaano karami ang binabal ak mong maipagbili sa
mga susunod na buwan.

Ang Produkto Bahagi ng marketing plan na naglaarawan sa produktong
binabal ak mong ipaghili.

Ang Pook Bahagi ng marketing plan na tumatalakay kung saan mo
ipagbibili ang iyong produkto o serbisyo.

Ang Promotions Bahagi ng plano sa produksiyon natumatal akay kung
paano mo hihikayatin ang mgatao nabumili ng inyong produkto.

Utilities Bahagi ng plano sa produksiyon natumatal akay sa paggamit ng
tubig at koryente nakailangan sa paggawa ng produkto.

Pagtatapon ng mga Basura Bahagi ng iyong plano sa produksiyon na
tumatal akay kung paano itatapon ang mgabasuranamulasa
produksiyon.
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