Tungkol Saan ang Modyul na Ito?

Sabihin mo saakin, gusto mo bang magkaroon ng mal aking bahay, bagong
kotse 0 appliances? Marahil maraming tao ang magsasabi ng “00” salahat ngito.
Normal lamang iyon. Madalas mangarap ang mgatao namakukuhanilalahat ang
mga bagay nagusto nilasakanilang buhay. Saumpisa, maaaring hindi malaki ang
kanilang mga pangarap. Nagsismulasilasamgamaliliit napangarap tulad ng
karagdagang kita parasakanilaat sakanilang pamilya. Maraming paraan upang
matupad nilaang mga pangarap naito. Pagtatayo ng isang negosyo ang kadalasang
Isasamgapangarap naito. Maaaring nais nilang maging negosyante. Ang
negosyante ay isang tao nanagsimulaat nangangasiwa ng kanyang negosyo.
Habang lumal aki ang kanyang negosyo, maaari nasiyang mangarap ng mas mal aki
kaysanoong nagsisimulapalamang siya.

Samodyul naito, pag-aaralan mo ang mgakatangian ng matagumpay na
negosyante. Malalaman mo kung paano sila naiba sa mga negosyanteng hindi
nagtagumpay. Gusto mo bang magkatotoo ang iyong mga pangarap? Kung gayon
parasaiyon ang modyul naito!

Nahahati satatlong aralin ang modyul naito:
Aralin 1 — Pagsisimula ng Sarili Mong Negosyo
Aralin 2 — Pagpapaunlad ng lyong Negosyo

Aralin 3— Pagpaplano Para sa Hinaharap

”%és Anu-ano ang Matutuhan Mo sa Modyul na Ito?

Pagkatapos pag-aralan ang modyul naito, makakayamo nang:

¢ ilarawan ang mgakatangian ngisang matagumpay nanegosyante—pagkilala
ng mgaoportunidad sapaligid, pakikipagsapal aran, pag-iipon ng kapital para
sanegosyo, pagpapakila ang inobasyon o pagbabago at pag-oorganisang
manggagawaat produksiyon;

¢ gumawang mgamakabuluhang desi syon sanegosyo;

¢+ magplanong maaga;

¢ magbentang produkto parakumita; at

¢ suriin/pag-aralan ang mga posibilidad ng pagnenegosyo saisang komunidad.
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?B) Anu-ano na ang mga Alam Mo?

Bago mo pag-aaralan ang modyul naito, sagutan mo munaang maikling
pagsusulit para malaman kung anu-ano naang nalalaman mo tungkol samga
paksang tatalakayin.
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Lagyan ngtsek (4) ang mgakatangian ng isang matagumpay nanegosyantesa
mganakalistasaibaba

1. Nakakikilalang oportunindad parasanegosyo sakanyang

komunidad

2. Hindi naniniwalanakailangan ang mgapanghinaharap naplano
parasanegosyo

3. Nakikipagsapdaran
4. Masmaaki ang pagkalugi kaysasakita
5. Nagpapakilaang pagbabago o pagpapabuti sakanyang negosyo
6. Mahusay mag-organisang mgamanggagawaat produksiyon
7. Mabaga gumawang mgadesisyon sanegosyo
8. Mahusay mangasiwasapinansya
9. Hindi persona nanag-aasikaso ng kanyang negosyo
10. Hindi nababahalasakompetisyon

| sang estudyante ang gustong magtayo ng isang maliit nanegosyo sa
eskuwel ahan. | sulat sapatlang saibabaang limang bagay namaaari niyang
ibenta.




C. Nagtitindas Anangicecandy tuwingtag-init, sahalagangPl angisa. Isang
araw, nalaman niyananagtitindadin ng ice candy ang kanyang kapitbahay na
s Carlasahalagang 75 sentimosnaman ang isa. Kung ikaw st Ana, ano ang
gagawin mo? Lagyang ng tsek (4) ang mgamaaari mong gawin samga
nakalistasaibaba

1. Tumigil sapagtitindangicecandy
Ibabaang iyong presyo sahalagang 75 sentimos bawat isa

Mag-anunsyo

Paratangan s Carlang hindi patas nakompetisyon

2

3

4. Gumawang masmalakingicecandy
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6. Gumawang masmasarap naicecandy
-

Magbigay ngisang librengice candy sabawat limang pirasong
bibilhin
8. Magalit dahil sakompetisyon

Kumusta? Sa palagay mo bamahusay ang ginawamo? lhambing ang iyong mga
sagot sa Batayan sa Pagwawasto sa pahina 33 upang malaman.

Kung tamalahat ng iyong sagot, napakagaling! I pinakikitanito namarami ka
nang nalalaman tungkol samgapaksasamodyul naito. Maaari mo parin pag-aralan
ang modyul upang pagbalik-aralan ang mgaalam mo na. Malay mo bakamay
matutuhan kapang ibang bagay dito.

Kung nakakuha kang mababang i skor, huwag malungkot! 1big sabihin nito na
parasaiyo ang modyul naito. Tutulungan kanitong maintindihan angilang
mahahal agang konsepto namaaari mong magamit saiyong pang-araw-araw na
pamumuhay. Kung pag-aaralan mong mabuti ang modyul naito, matututuhan mo ang
mga sagot salahat ng katanungan sa pagsusulit at marami pang iba. Handakanaba?

Maaari ka nang magpumuntasa susunod napahinaparasimulanang Aralin 1.



ARALIN 1

Pagsisimula ng Sarili Mong Negosyo

Alam mo bakung ano ang negosyo? Ang negosyo ay isang gawain namay
hangaring magbenta ng produkto o serbisyo sakostumer parakumita. Maraming
taong nagnegosyo ang yumaman. Maaaring narinig mo naang ilan sakanilaat kung
paano silanagtagumpay. Hindi mo mapigilang humangasakanila, hindi ba?Lahat ng
bagay at |ahat ng tao ay nagsisimulasamaliit bago naging malaki. Maaari karin
maging magtagumpay sanegosyo subalit kailangan mong mag-umpisakahit paano.
Tutulungan kang araling ito nagawiniyon.

Pagkatapos pag-aralan ang araling ito, makakayamo nang:

+ talakayinang kahaagahan ng pagkakaroon ng pangarap;

¢  kilalaninang mgaoportunidad sanegosyo saiyong paligid;

¢+ mag-ipon o mangaap ng kapital parasanegosyo;

¢ Mmaayosnamag-organisang mgamanggagawaat produksiyon, at;

¢ suriin/pag-aralan ang posibilidad ng pagnenegosyo saiyong komunidad.

v Alamin Natin Ito

May kakilalakabasaiyong komunidad nanaging matagumpay nanegosyante?
Ano ang ilan sakanyang mgakatangian? Sapal agay mo banakatulong ito sakanya
upang magtagumpay ?

, Basahin Natin Ito

Hindi madali ang pagtatayo ng sarili mong negosyo. Nakakatakot pangaito
kung minsan. Kailangan dito ang pagkikipagsapal aran at paggawang mga
mahahal agang desisyon. Maaari itong ikumpara sa pagsusugal namay malakihang
taya. Hindi kamakasisiguro ng panal o sabandang huli. Subalit hindi naman
natatamo ang tagumpay kung nakaupo lamang. Kailangan mong kumilos para
makuhaito! Kailangan ng pangarap sa pagtatayo ng negosyo -halimbawa, nais mong
magtagumpay. Upang madagdagan pa ang kaalaman mo tungkol dito, basahin ang
Sipi sasusunod na pahina.



May nabalitaan akong isang lalaki sa Thailand na nagsimula ng kanyang negosyo
sa pamamagitan ng pangarap lamang. Umaasa siya na balang-araw ay makakabili
siya ng kanyang unang Levi's 501 na pantalon, isang napakamahal na marka ng
pantalon. Sinimulan niya ang kanyang negosyo na taglay ang layuning ito sa kanyang
isip. Nangarap siya ng maliit subalit nagtagumpay ang kanyang negosyo. Makaraan
ang anim na taon, naging milyonaryo siya.

Binili niya ang kanyang unang Levi’s 501 na pantalon ilang taon na ang
nakalilipas. Ngayon, may iba na siyang mga pangarap na nagtutulak sa kanya upang
lalong umunlad sa kanyang negosyo. Kabilang na sa kanyang mga pangarap ngayon
ang isang malapalasyong bahay, isang Lear jet, speedboat o kahit anong katulad nito.

Madali para sa mga kabataan ang mangarap. Nahihirapan mangarap ang mga
taong may edad na tatlumpu (30) pataas dahil sa kanilang takot na sanhi ng mga
pagkabigo. Naging mapaghinala sila at sinayang ang kanilang mga pangarap noong
bata pa sila.

-Sanchez, Mario. “Be Smart; Start and
Manage Your Own Business.”
Pinoybisnes Resource Center

Matapos mong basahin ang sipi saitaas, naging inspirado kabanamagtayo ng
sarili mong negosyo? Kung 0o, magaling! |sang mahal agang katangian ng
matagumpay nanegosyante ang pagkakaroon ng kakayahang mangarap. Kailangan
niyang umasaat mag-asam hindi lamang parasakanyang sarili kundi paranarin sa
kanyang pamilya.

Ano ang ilan saiyong mgapangarap? Ano ang gusto mong makuhao marating
sahinaharap? | sulat ang lima samga pangarap mo samgapatlang nanakalaan sa
ibaba.
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Kailangan magkaroon ng pangarap at tunguhin sabuhay ang bawat isa.
Makatutulong ito upang magkaroon kang inspirasyon namagsumikap upang
magtagumpay sa hinaharap. Hindi mo dapat kalimutan ang iyong mga pangarap.
Maaaring maliit lamang ito ngayon subalit mapalalaki mo ito habang lumalago ang
Iyong negosyo. Maaari mong ipakita saiyong Instructional Manager ang iyong
mgainilista paramabigyan ng puna.

1 Subukan Natin Ito

Hilingin saiyong kaibigan nagumawang listahan ng kanyang mga pangarap at
mganais niyatulad ng ginawamo. Pareho bang sakanyaang iyong mgapangarap?

Bakit?Bakit hindi?
5




Magkakai baang pangarap ng mgatao. Ang pagkakaroon ng kotse, magandang
bahay, maayos natrabaho, at isang masayang pamilyaay tinatawag napangarap na
pangkal ahatan. Ito ang mgapangarap at naisin nataglay ng bawat isasaatin. Sino ba
naman ang ayaw magkaroon ng ganitong magagandang bagay, di ba?

% Alamin Natin

Ngayong alam mo naang iyong mgapangarap, paano mo sisimulang abutin ang
mgaito? Ang pagiging isang negosyante o isang tao na nangangasiwang kanyang
sariling negosyo ay isang paraan ng pagtupad ng pangarap. Kung nakapagdesisyon
kanang magsi mulang negosyo, makabubuting isunod ang paghahanap ng mga
oportunidad sainyong komunidad. Maaari mong itanong ito saiyong sarili, “Ano ba
ang kailangan/nais ng aking komunidad namaititindako upang kumita?’

Halimbawa, kapag tag-init naghahanap ang mgatao ng makapagpapalamig sa
kanila. Nagdesi syon ka nhamagtindang halo-halo o ice candy. Sapalagay mo ba
magandang ideyaito? Sapalagay ko 0o. Mag-isip ng katulad nanegosyo namaaari
mong gawin sa panahon ng tag-init at ilistaito samga patlang na nakalaan saibaba.

1.
2.
3.

Tuwing tag-init, magandang ideyaang pagtitindang sago’t gulaman, fruit juice
at shake.

Paano naman kung panahon ng taglamig? Ano ang maaaring mong itinda para
kumita? Magbigay ng tatlong halimbawaat isulat ito sa patlang saibaba.

1.
2.
3.

M agandang ibenta sa mga panahon ng taglamig ang mgainumin tulad ng
salabat, mainit natsokolate, at kape. Mainam din ang pagtitindang goto, mami, at
ibapang uri ng noodles samga panahong ito.

Maliban samga oportunidad na batay sapanahon at klima, salugar nanais
mong pagtayuan ng negosyo, ano pang i bang dahilan ang maaari mong isaalang-
aang?

| sapang mahal agang konsiderasyon ay may kinalaman salokasyon o kung saan
mo itatayo ang iyong negosyo. Halimbawa, kung malapit saeskuwelahan ang
inyong bahay, ano naman ang maaari mong itinda? M agbigay ng tatlong halimbawa
at isulat ito sa patlang nanakal aan saibaba.

6



1.
2.
3.

Pagkain baang unamong naisip? Siguro nga. Dahil ang pagkain ang
pangunahing kailangan ng tao kayanagpapahayag ito ng isang magandang
oportunidad para sanegosyo. | sa pang magandang ideyaang pagtitindang mga
gamit saeskuwel a at iba panamapapakinabangan ng mgaestudyante, naiyong
potensiyal nakostumer.

Magandaring ideyaang pag-oobserba saibang maunlad nanegosyo saiyong
komunidad, pagtatanong samgatao at pagkuhang payo mulasamgamaunlad na
negosyante sa pagdedesi syon tungkol sauri ng negosyong itatayo. Makatutulong
ito saiyo upang malaman kung uunlad o hindi ang negosyong nais mong simulan.

Subalit hindi lamang sa pagtitinda may kinalaman ang negosyo. Maaari ding
nagbibigay ito ng serbisyo namay bayad. Halimbawa, kung marunong kang gumupit
ng buhok, maaari kang maglagay ng isang maliit nabarberya o beauty parlor sa
Iyong bahay. Kung mahusay kang mag-type at may sarili kang typewriter o
computer, maaari kang tumanggap ng mga proyekto saeskuwela upang i-type na
may kaulang bayad.

Anong mgaserbisyo ang maaari mong ibigay namay kabayaran batay saiyong
mga kakayahan? Magbigay ng tatlong halimbawa at isul at sa patlang nanakalaan sa
ibaba.

1.
2.
3.




Angtangi ng | i mtasyon sa
pagkakar oon ng

opor t uni dad sa negosyo
ay ang i yong i nahi nasyon.
Hmag nat akot na nag-
obser ba at nagt anong
par a nabi gyan ka ng i deya
sapagtatayono ng sarili
nong negosyo.

- Subukan Natin Ito

Kapanayamin ang isang maunlad nanegosyante saiyong komunidad. Tanungin
siyakung ano ang nagbigay sakanyang ideyanamagtayo ng negosyo at kung paano
niyaito sinimulan. Maaari kang gumawang iyong mgatalaupang hindi moito
makalimutan.

Nakapagdesi syon ka nabakung anong mga produkto o serbisyo ang ibebenta
mo sainyong komunidad batay saiyong mga obserbasyon at pagtatanong? Kung oo,
panahon na upang tantiyahin kung magtatagumpay o hindi ang negosyong pinaplano
mong itayo. Kabilang samgahakbang naito ang pagsusuri sa posibilidad ng
negosyong pinaplano mong itayo sainyong komunidad.

‘7’5 Magbalik-aral Tayo

Nagdesisyon si Ananamagtindang hal o-hal o sa panahon ng tag-init. Nakagawa
nasiyang mga plano kung saan makakakuhang peraupang simulan ang kanyang
negosyo. Tingnan ang paligid nilaAnaupang malaman ang kanyang tsansa.
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Subukan Natin Ito

Bigyan ng maigsing kasagutan ang mga sumusunod natanong batay saiyong
nabasa.

1. Sapaagay mobamay malaking tsansas Ananamagtagumpay sanegosyong
naisniyang pasukin?

2. Bakit/Bakit hindi?

3. Kungmagdesisyon s Ananaipagpatuloy ang kanyang plano, anong payo ang
ibibigay mo sakanyaupang magtagumpay sya?

I hambing ang iyong mgasagot sa aking sagot saibaba.
1. Hindi, sapalagay koay hindi.

2. May apat natindahan nang hal o-halo malapit sabahay niya, kung
Ipagpapatul oy niyaang kanyang plano, mahaharap syasamahigpit na
kompetisyon.

3. Ngunit kung gusto talaganiyang magpatul oy sakanyang plano, maaari niyang
gawing mas muraang kanyang halo-hal o kaysasaiba. Maaari niyang
pagbuti hin ang kanyang produkto sapamamagitan ng paggamit ng kakaibang
rekado. Maaari din namang magkaroon siyang promosyon tulad ng
pagbibigay ngisang libreng hal o-hal o sabawat limang order. Gayun paman,
mas mabuti siguro kung ibanalang angitindaniya. Saganitong paraan,
magkakaroon ng mapagpi pilian ang mgakostumer, namaaaring ding
makapagpal aki ng kanyang tsansanaumunlad.

Batay saiyong binasa, maglistang limang katanungan, sa mga patlang saibaba,
namaaari mong itanong upang masuri ang posibilidad ng isang negosyo saisang
komunidad.

1.

2
3
4.
5

I hambing ang iyong mga sagot sa Batayan sa Pagwawasto sa pahina 33.



0 Pag-aralan at Suriin Natin Ito

Pagkatapos ng mahabang pag-iisip, nagdesisyon st Ananamagtindang fruit
shakes sahalip nahalo-halo. Ngayon, ano ang kakailanganin ni Anaupang
masimulan naniyaang kanyang negosyo? Kailangan ni Anang kapital paramagawa
ito. Nakuha mo ba ang tamang sagot?

Kapital - tumutukoy sa perang kinakailangan mo upang magtayo ng negosyo.

Alam mo bakung anong mgabagay ang kailangan bilhin ni Anaparamagsimula
ng negosyo? I sulat ang mgaito sapatlang saibaba.

I pakitaang iyong mgasagot saiyong Instructional Manager paramabigyan ng
puna.

Upang masimulan ang kanyang negosyo, kailangan ni Anang peranapambili
ng blender, ice chest, malalaking baso, kutsara, at ilang pirasong mesaat upuan.
Siyempre, kailangan niyang bumili ng mgakakailanganin sa paggawang fruit shake
tulad ng prutas, asukal, yelo, at maging ang sabon para sa paghuhugas ng mga gamit.
Kailangan din niyang magtabi ng peranapambayad satubi at kuryente. Lahat ngito
ang bumubuo satinatawag na gastos sa kapital (capital expense).

Ngayong alam mo nakung ano ang kapital, makaiisip kakayang mgabagay na
bubuo sakapital nakakailanganin ng taong magtatayo ng isang barberya? | sulat ang
limasamgaito samga patlang nanakal aan saibaba.

1.
2.
3.
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4.
5.

I hambing ang iyong mga sagot sa Batayan sa Pagwawasto sa pahina 33.
Katulad bang iyong listahan ang listahan na nakasulat doon?

Ang ibig sabihin ng pangangal ap o pag-iipon ng kapital parasanegosyo ay
pagkakaroon ng “seed money” para sapagsisimulang negosyo. Tulad ng halaman na
magkakaroon ng bunga sakalaunan (tubo), hindi makapagsisimulaang isang
negosyo hangga' t walang buto (kapital) naitatanim. Pakikipagsapal aran sapanig ng
negosyante ang ibig sabihin nito. May posibilidad na hindi lalago ang kanyang
kapital o tuluyan naitong mawawala. Muli, tulad ng isang binhi, kailangan nito ng
kalingaupang lumaki ng maayos. Kailangan pangal agaan ng negosyante ang kanyang
negosyo tulad ng ginagawang i sang magsasaka sa kanyang mgatanim.

i}
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' TISALE

| sang paraan upang malaman kung maunlad ang isang negosyo o hindi ay sa
pamamagitan ng pagtingin kung kumikitaito o hindi-kung sumobranaito sa
panimulang kapital (initial capital outlay) o sacapital expenses. Halimbawa,
kung kumikitasi Anang P1,000 kadalinggo, ilang linggo bago niya mabawi ang
kanyang panimulang kapital naP5,000? Kung limang linggo ang sagot mo, tamaka!

Pagkatapos ng limang linggo at kung walang naging problemasi Ana, masasabi
nanagkaroon siyang return of investment (ROI). Magiging kanyanaang tubo na
kikitain niyasapaglipas ng limang linggo. Kapag nangyari ito, masasabi mong
nagtagumpay ang negosyo ni Ana.

S yenpre, kaya no! |sang
senyal es ng nat agunpay na
negosyo ang pagkakamt ni Ana
ang kanyang negosyo,

nagkakar oon si ya ng nar am ng
kitahigt pasakaka | angani n

ni ya sa pagt upad ng kanyang
nga pangar ap.
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§, Basahin Natin Ito

Kadal asang nangangailangan ng pagtutul ungan ang isang negosyo. Mahirap
magtayo, mangasiwa at magpatakbo ng negosyo nang nag-iisa. Kailangan mo ng
mgatao natutulong saiyong patakbuhin ito, mgataong mapagkakatiwal aan mo.
Halimbawa, kung plano mong magtayo ng isang restaurant, ilan, sapinakakaunting
bilang ng tao, ang kakailanganin mo? Isulat ang tatlo samgaito samga patlang sa
ibaba.

1.
2.
3.

Upang simulan ang isang maliit ng restaurant, kailangan mo ng isang serbidor/
serbidora, isang kusinero/kusinera, isang tagahugas ng pinggan, isang kahera, at
Isang security guard. May mahalagang papel na ginagampanan ang bawat isasa
kanila sapagpapaunlad ng negosyo. Habang lumal aki ang negosyo, dumarami din
ang kailangan mong tao. May libo-libong empleyado ang ilang malal aking
kompanyatulad ng pabrikaat planta.

Sama-samang tinatawag ng work force o labor force ang mgataong kasali sa
negosyo. Karapatan nilang mabayaran at mabigyan ng mga benepisyo ayon sa
hinihingi ng batas. Ang kabuuan ng kanilang mga suweldo ang bumubuo ng labor
expenses at kailangan bawasin sa gross na kita upang malaman kinita ng negosyo.

Tumutukoy ang produksiyon sadaloy ng mgagawain saisang negosyo. May
tiyak nagawain ang bawat empleyado na dapat gampanan bilang bahagi ng proseso
ng produksiyon. Saisang hegosyong restaurant, isulat ang gawain ng bawat
empleyado:

Empleyado Gawain

Kusinero/a

Kahera

Serbidor/a

Tagapangasiwa (Manager)

Saisang restaurant, ang kusinero/aang naghahanda ng pagkain, ang kaheraang
nagkukuwenta ng mgababayaran ng kostumer at nangongol ekta pagkatapos. Ang
mga serbidor/serbidora ang nagdadala ng pagkain samgakostumer at sinisigurong
komportabl e silahabang nasaloob ng restaurant. Panghuli, inaasahang
nasusubaybayan ng tagapangasiwaang trabaho ng bawat empleyado upang masiguro
ang maayos ng takbo ng negosyo.
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Kinakailangan magkaroon ng maayos na proseso ng pagtatrabaho at
produksiyon ang bawat negosyo. K ailangan magtalagang tiyak natao para saisang
tiyak nagawain at alamin kung paano magkakaugnay ang mgaito. Alamngisang
maunlad ng negosyante kung paano epektibong aayusin ang mgatrabaho at
produksiyon sa kanyang negosyo. Nagdudul ot ng tagumpay sanegosyo ang
epektibong pangangasiwa at dapat palagi mo itongiisipin.

Alam mo ba kung ano ang welga ng manggagawa (labor strike)? Kapag hindi
kuntento sa kanilang mgasuweldo o benepisyo o may problemakaya sapamunuan
ang mgaempleyado ng isang kompanya, maaari silang maghbigay ng abiso para
magwelga. Kasama sawelgaang pagtigil sa pagtatrabaho maliban nalang kung
naibigay naang hinihingi ng mgaempleyado. Naglalagay din kung minsan ng
barikada o picket line ang mgaempleyado upang pigilan ang mgaempleyado ng
pamunuan na pumasok saloob ng kompanya.

M, A ) e bt o

FNE/N

, Pag-isipan Natin Ito

Isipin mo naikaw ang may-ari ng isang pabrikang damit. |pagpalagay na
nagwelgaang iyong mgaempleyado. Ano ang magiging epekto nito saiyong
negosyo?

Isipin din naisakasamgaempleyado nanagwelgadahil sahindi patasna
patrabaho? Paano ito makaaapekto saiyo?

Kailangan pal aging magkasundo ang pamunuan at ang mgaempleyado. Palaging
nawawal an ang magkabil ang panig kapag may welga. Maaaring makaranas ng
matinding pagkalugi ang may-ari dahil pansamantal ang nahinto ang produksiyon.
Subalit kapag may welgahindi rin nababayaran ang mga manggagawa. Kailangan
alagaan ng isang mahusay nanegosyante ang kanyang mgaempleyado at ibigay sa
kanilaang nararapat ayon sahinihingi ng batas. Marami siyang responsibilidad.
Hindi lang sarili niyaang dapat niyang pangal agaan pati narin ang kanyang mga
tauhan.
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Basahin Natin Ito

Para sakanyang negosyo, hinimok ni Anaang kanyang dalawang kapatid na
babae, sinaMaritess at Marissa. Bago ang unang araw ng kanilang pagbubukas,
nagkaroon silang ng pagpupulong.

Excited na ako Ae
Aa. Hnd nd ko
nakapaghi nt ay
par a nagt i nda ng
frut shake bukas.

Aorin A unaasa
akosaakingkikitan
ngayongtag-init.
(gin

Hum nahon kayo. Kai | angan
nuna nat i ng pag- usapan ang
negosyo. Gust o kong bi gyan
kayo ng i nyong trabaho para
al amni nyo ang gagaw n ni nyo

gagaw n

nesa at counter.

Mritess, i kawang nananahal a sa
paghahanda ng frui t shakes. Pero
si gur aduhi n nong nagbayad na
ang nga kost uner bago bi gyan.
Mri ssa, | kawang bahal a sa
paglilinis. Hihugasan no ang nga
kut sara at baso pagkat apos gamitin
at si guraduhi ng nal i ni s ang nga

At ako nanan ang nagkakahera. Ako ang
nangongol ekt a ng nya bayad nul a sa

kost uner at naghi bi gay din ng sukli. Ao

ri nang bahal a sa nga suppl y. S si guraduhi n
kong konpl et 0 ang gaganiti n nati n bago

t ayo nagbukas araw araw Ml i wanag ba ang
nga t akdang- gawai n? Kai | angan nat i ng

nagt ul ungan upang | unago i tong ati ng
Negosyo.

| kawang boss e!

W




Taglay bani Anaang mgakasanayan namag-organisang trabaho at
produksiyon nakanyang kailangan? Bakit mo nasabi ito? | hambing ang iyong mga
sagot sa Batayan sa Pagwawasto sa pahina 33.

Hindi madali ang pagtatayo ng negosyo. Subalit kapag naumpisahan mo naito,
kailangang siguraduhin mo namapapangal gaan ito paralumago at magbunga.

?B) Alamin Natin ang lyong mga Natutuhan

A.  Angsumusunod ay mgahakbang nadapat sundin ngisang nagtatayo ng
negosyo. Ayusi n ito satamang pagkakasunud-sunod sapamamagitan ng
pagsulat ng 1 hanggang 4 samgapatlang satabi ng bawat item.

_____Suriin/Pag-aralan ang posibilidad ng negosyo saiyong komunidad
_____ Mangalap o mag-ipon ng kapital parasanegosyo
____Ayusinang mgakailangan trabaho at produksiyon

Kilalanin ang mga oportunidad parasanegosyo sainyong komunidad

B. Magbigay nglimang bagay nakakailanganin mo bilang kapital sapagbubukas
ng isang sari-sari store.

1.
2

3

4,
5

C. Anoangtinutukoy ngreturnof investment?lsulat angiyong sagot sapatlang
saibaba

I hambing ang iyong mga sagot sa Batayan sa Pagwawasto sa pahina 34.
Nakuhamo balahat ng tamang sagot?
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¥ Tandaan Natin

Ang negosyante ay i sang taong nag-uumpisa, nangangasiwaat nagpapatakbo

ng sarili niyang negosyo.

M ahal agaang pangarap sa pagtatayo ng negosyo. Ito ang nasisi|bing tunguhin

mo saiyong buhay. Binibigyan tayo nito ng inspirasyon namagtrabaho nang
mabuti.

Ang isang epektibong negosyante ay:

nakakikitang oportunidad parasanegosyo sakanyang komunidad;

pinag-aaralan ang posibilidad ng isang negosyo sakanyang
komunidad bago ito smulan;

alam kung paano maghahanap o mag-iipon ng kapital parasanegosyo; at
mahusay mag-aayos ng trabaho at produksiyon.
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ARALIN 2

Pagpapaunlad ng lyong Negosyo

SaAralin 1, natutuhan mo kung gaano kahalaga ang pangarap sapagsissmulang
Isang negosyo. Natutuhan mo din ang mgakatangian nadapat taglayin ngisang
negosyante paramakapagtayo siyang negosyo. Saaraling ito, malalaman ang mga
katangian nadapat taglayin ng isang negosyante upang mapaunl ad niyaang kanyang
negosyo.

Pagkatapos pag-aralan ang araling ito, makakayamo nang:

¢ gumawang mgapagbabago o inobasyon saiyong negosyo;

¢  makipagsgpaaan,

¢ gumawang mabuting desisyon sanegosyo; at

¢ magtindang produkto parakumita.

L) Pag-aralan at Suriin Natin Ito

Paano makatutul ong ang mga pagbabago satagumpay ng iyong negosyo?
Magpatul oy sa pagbasa upang malaman mo.

Naging matagumpay ang unang araw ng negosyong fruit shake ninaAnaat nang
dalawaniyang kapatid nababae. Nakabenta silang halagang P500 ng fruit shake.
Natantiyani Ananahindi bababasaP100 ang kita sabuong araw.

Nakakapagod
ang arawna
itd

Qo, pero nakabent a nanan A amno A e Ana, sa pal agay ko naaari
tayo ng B500 na fruit t ayong nagdagdag ng f | avor para | unaki
shake. My nungkahi ba paang atingkita. (kay nanan ang fruit
kayo upang napabuti pa shakes per o subukan nanan nati ng
natinang ating benta? nagbent a ng shake na nay fl avor na
nocha, vanilla, a tsokd ate Mhbilis
naubos it o sa ani ng eskuwel ahan.

(e {
Magandang i deya ‘ yan! |
Per o saan nanan t ayo
nakabi bi | i ng gani t ong
nga f | avor ?

7/ A

~
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Jgenga Sapal agay ko
Napansi n ko na napapal aki nitoang ating
naghi bi gay ang
kani | ang

suppl i er ng nga
ready- mx pack.
Maari akong
nmagt anong
bukas kung
saan t ayo
nakakabi | i .

Batay sakomik istrip, anong mgakatangian ang taglay ni Ana?

Sang-ayon st Ananamagdagdag ng mgabagong flavor sakanilang tindahan
upang mapal aki ang kitanito. Mahilig siyasa pagbabago at lubhang malikhain. 1to
ang dalawang importanteng katangian ng isang matagumpay nanegosyante.

Maraming negosyante ang umuunlad dahil madal as silang magpakilalang mga
pagbabago samgamamimili. Maaari itong isang produkto o serbisyo. Sakaso ni
Ana, nagpakitasiyang pagsang-ayon na subukan ang mga pagbabago sanegosyo.
Hindi kadal asan naghbibigay ng magandang resulta ang mga pagbabago. Maaari pa
ngaitong magtul oy sa pagkalugi. Subalit pinahahalagahan ng i sang matagumpay na
negosyante ang pangangailangang magbago o maging malikhain, ang patuloy na
paghi bigay ng mgabagong bagay. Mahilig sumubok ang mgatao ng bagong
produkto at serbisyo. Hindi nilaalintanaang pagbabayad para saisang bagay na
kakaibaat makabago.

Subukan Natin Ito

May binili kanabang isang bagay dahil may bago itong disenyo o anyo? Ano
Ilyon? Ano ang nagtulak saiyo parabilhiniyon?

Ginagamit ng isang malikhaing negosyante ang kanyang imahinasyon. Umiisip
silyang mgabagong ideyaupang mahikayat ang mgakostumer. Halimbawa, kung
nagtitindang ball pen ang iyong kaibigan saeskuwel ahan, anong maimumungkahi
mo sa kanyabilang pagbabago?

Bilang halimbawa, maaaring magbentaang iyong kaibigan ng mgapen namay
bagong disenyo tulad ng mgatauhan sacartoons. Maaari din namagtindasiyang
mga pen namay mabangong tintao may kasama nang pambura. Puwede kang
maging malikhain samaraming paraan. Siguraduhin lamang naaam mo kung saan
hahanapin ang mga produktong nais mong ibenta.
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Magbalik-aral Tayo

|

Halimbawang mayroon kang restaurant, anong mga pagbabago ang maaaring
mong isagawa?

Maraming paraan para mapagandamo ang iyong restaurant. Halimbawa, maaari
kang kumuhang isang kawili-wiling tema. Ang Planet Hollywood, halimbawa, na
nagpapakitang retrato ng mgaartista sa Hollywood at mga memorabilyang
pelikula; Ang Fashion Café nanagpapakitang memorabilyang mgafashion
designersat mga popular nafashion model; at ang Kamayan Restaurant na
naghihikayat samgakostumer nakumain ng nakakamay. Pinagsusuot naman ng
ibang mgakostume ang kanilang mga serbidor/a, habang ang iba naman ay
pinagsisilbi nilahabang naka-roller skates. Hindi mauubos ang mga posibilidad.
Kailangan alam ng isang mahusay na negosyante kung ano ang gusto ng kanyang
mgakostumer. Dapat palagi kang may ihahanda sa kanilang espesyal o kakaiba.

® Subukan Natin Ito

Nagtitindang alahas napahulugan si Aling Marcela. Napansin niyanahumihina
ang kanyang benta nitong mga nakaraang araw. Anong mga pagbabago ang
mai mumungkahi mo sakanyaupang mapahusay niyaang kanyang negosyo? |sulat
ito samga patlang saibaba.

1
2
3.
4

5.

I hambing ang iyong mga sagot sa Batayan sa Pagwawasto sa pahina 34.
Kapareho bang sagot mo ang mgasagot ko?

Basahin Natin Ito

Palaging naglalagay ng pataba ang mga magsasaka sa kanilang mgapananim at
nakikipagsapal aran sila sa pamamagitan ng paggamit ng mgamakabagong paraan sa
pagsasaka. Tulad ng mgamagsasaka, nahaharap din samgabagong hamon ang mga
negosyante araw-araw. Kailangan nilang gumawa ng mga sensitibong desisyon at
makipagsapal aran upang magtagumpay.
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Basahin ang komik istrip saibaba upang matutuhan ang tungkol dito.

Makalipas ang isang buwan sa kanilang negosyong fruit shake....

At e napansi n kong
kaunti naang ating
kost uner ngayon
kaysa noong dat i .

Qo, napansi n ko
rin‘yon. Sguro
dahi | tapos na ang
tagint. Kumta

| ang t ayo ng P200
ngayong ar aw

.

Anong gagaw n natin, Ate Ana?

/I Kung nagpapat ul oy i to
navaval an t ayo ng nal aki ng

1R
IS

A
\ 7

\ \ L ot e | .
Iniisipkongilipat angatingtindahan
nal api t sa eskuvel ahan kung saan
nar am ng pot ensi yal na kost uner .

Sa pal agay ko
nagandang i deya
‘yan. Rrosaan
nanman natin
i pupumest 0 i t ong
atingtindahan.

/

Indl ok masaatinn
A i ng Paci ng ang
kanyang t i ndahan na
nal apit sa

eskuvel ahan. Subal i t
kai | angan nat i ng
rent ahan i yon ng

Ml aki ng SAtinginko, pero
hal aga i yon! nabuti naiyon kaysa
Hnd batayo nagsara tayo, ano sa
naki ki pecgsad aran || pal agay no? Sabi sa aki n
di yan? ni Aling Paci ng na
kunn ki t a si ya ng Ps00
- =—=—=—=—— kada arawsa pagti ti nda

per o kai | angan ni yang
bunal i k sa probi nsi ya
Spa agay kokikita
nanan t ayo ng sobra
peraibayad sarenta

PASEL
’ 74

ng sago’ t gul anan doon
/
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Tamabasi Anasakanyang desisyong ilipat ang tindahan samalapit sa
eskuwel ahan? Pag-isipan mo ang mga pakinabang (pros) at konsekwensiya (cons)
ng ganitong desisyon. Isulat ito samga patlang nanasaibaba.

M ga Bentahe (Pros) M ga Desbentaha (Cons)

I hambing ang iyong mga sagot sa Batayan sa Pagwawasto sa pp. 34—35.
Kapareho bang mga sagot mo ang mgasagot ko?

Hindi sigurado si Anasakanyang desisyon pero sang-ayon siyang
makipagsapal aran pagkatapos niyang timbangin ang mgamakabubuiti at di-
makabubuti. Hindi dapat matakot makipagsapal aran ang isang mahusay na
negosyante, tulad nito. Dapat siyang gumawang desisyon batay samasusing
pagsusuri. Kailangang maingat naisipin ang mgadesisyon sanegosyo. Tulad ng
sinabi kanina, isang sugal ang pagpasok sanegosyo. Hindi kamakasisiguro sa
magiging resultanito. Kung hindi makikipagsapal aran mas malaki ang mawawalasa
iyo. Lagi lang tandaan naang paggawang mabuting desisyon ay tulad ng mahusay na
paglalaro ng iyong baraha.

Tingnan natin kung ano ang nangyari sanegosyo ni Anaat ng kanyang mga
kapatid nababae.

Satingi n ko nahusay ang Mgal i ng Gustokoriniyon. Nyayon,
desi syon na | umpat tayo ‘yanl Sna nayr oon na t ayong sapat na
d?to. HansnakgsanIibong nagpat ul oy pera para i pangbayad sa ati ng
gsotayosaatlngunangaraw paita nga gast usi n sa eskuvel a.

ta

7\

-
BLISSFUL FA(T —
CHILDRENJ‘CHOOLH 20 =

A

S anat, Ae
Anal | kaw

W I

Anong naramdaman mo nang malaman mo ang naging resultang desisyon ni
Ana?Nakikipagsapalaran si Ana. Masuwerte siya sapaggawang tamang desisyon.
Sapalagay mo ba magiging matagumpay nanegosyantesi Ana?
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Alamin Natin

Dahi| sa dagdag na gast 0s par a sa pang- ar aw ar aw
narenta, Gunawa nuli ng i nportant eng desi syon si
Ana. Itinaas ni ya ang presyo ng kanyang shake

nmul a sa P10 hanggang sa P12 kada baso. Kai | angan
ni yang gaw n i t o upang pat ul oy na t unakbo ang
kanyang negosyo.

® Subukan Natin Ito

Sagutan nang maigsi lamang ang mgakatanungan.

1. Anoangmgatubo?

2. Bakitimportante sanegosyo ang tumubo?

Tinatawag ding kitaang tubo. Ito ang kinitang isang negosyo matapos bawasin
sakabuuang benta ang ginastos parasa patrabaho at produksiyon. Halimbawa, kung
nagkakahal aga ng P7 ang paggawa ng isang baso ng shake at ipinabibili ito ng P10,
ibig sabihin may tubo si Anana®P3 sabawat baso ng shake nakanyang nabebenta.

Dahil kailangan ni Ananamagbayad ngP100 parasarentaaraw-araw. llang
baso ng shake ang dapat niyang ibenta upang mapunan ang gastusing ito?

Kailangan makabentasi Anang 35 baso ng shake upang mapunan ang kanyang
babayaran sarenta. Medyo mahirap itong gawin parasakanya. Kayangakinailangan
niyang gumawang isang mahalagang desisyon. Kailangan niyang itaas ang presyo
ng kanyang produkto saP12 kadabaso. Sa paraang ito, kailangan lang niyang
makabenta ng 20 baso ng shake paramapunan ang renta sa puwesto. M agiging tubo
naniyaang natitirapang benta.

Sapalagay mo banakagawasi Anang tamang desisyon? Bakit/Bakit hindi?

Sinisiguro ng isang mahusay nanegosyante na magkakaroon siyang tubo sa
kanyang negosyo. Kung hindi, walaitong return of investment. Maaaring magsara
ang negosyo dahil hindi ito lumalago.
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Sakabilang banda, dapat ding siguruhin ng negosyante na hind sosobraang
presyo ng kanyang produkto. Kung magmamahal ang kanyang produkto, kaunti na
lang ang makabibili nito.

s Pag-isipan Natin Ito

Halimbawa, kung naging sakim si Anaat ibinentaniyaang kanyang shake sa
halagang P30 kada baso, bibili kapabasakanya? Bakit/Bakit hindi?

I pinakikitasaatin ng sitwasyon saitaas kung paano ginagawaang overpricing.
Sa pangkalahatan, hindi gustong bumili ng mgatao ng mganapakamahal na
produkto. Dapat itong palaging isaisip ng isang maunlad nanegosyante. Ayoslang
magtinda siyang kanyang produkto namay kaunting tubo pero hindi niyadapat
abusuhin ang kanyang mgakostumer. Kung hindi, mawawalaito sakanya.

£

L&

Magbalik-aral Tayo

Pag-aralan ang sitwasyon saibaba at sagutan ang mga sumusunod natanong.

Nagtitindasi Marcos ng sasmpaguitasalabas ng simbahan tuwing Linggo.
Binibili niyaang mgaito sahalagangP1 at ibinebenta naman niyang®2, tulad ng sa
ibang nagtitindang sampaguita. Nakakabenta siyang 20 sasmpaguitatuwing Linggo.

I sang araw, i pinasyaniyang ibenta ang kanyang sampaguita sahalagangP3 para
madagdagang ang kanyang tubo.

2. Bakit/Bakit hindi?
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3. Kungikaw ang kanyang kaibigan, ano ang imumungkahi mong gawin niya?

4.  Anong pagbabago ang maaari niyang gawin paramadagdagan ang kanyang
bentasahalip napagtataas ng presyo?

Ihambing ang iyong mga sagot sa Batayan sa Pagwawasto sa pahina 35.
Kapareho bang sagot mo ang mgasagot ko?

?} Alamin Natin ang lyong mga Natutuhan

Kapanayamin ang i sang matagumpay nanegosyante sainyong komunidad.
Alamin kung anong mgauri ng pakikipagsapal aran at mahahal agang desisyon ang
kanyang ginawaupang umunlad ang kanyang negosyo. Tanungin siyakung paano
niya pinipresyuhan at kung magkano niyaipinagbibili ang kanyang mga produkto/
serbisyo. Pag-isipan ang mgaimpormasyon naiyong nakuha. Pagkatapos, ibahagi
ito sakamag-aral o0 saiyong Instructional Manager at hingan siyang puna.

% Tandaan Natin

¢+ Pinangangal agaan ng isang matagumpay nanegosyante ang kanyang negosyo
upang lumagoito.

¢+ Dapatsyang:
1. makipagsapdaran;
2. gumawanang mahusay nadesisyon; at

3. magbentang kanyang produkto namay tubo upang magpatul oy ang
kanyang negosyo.

¢ Hindi itinataas nang husto ng isang matagumpay nanegosyante ang presyo ng
kanyang produkto upang hindi syamawalan ng kostumer.

24



ARALIN 3

Pagpaplano Para sa Hinaharap

SaAralin 1, natutuhan mo kung ano ang dapat gawin ng isang tao bago siya
magtayo ng isang negosyo. SaAralin 2, natutuhan mo naman kung paano siya
mangasi wa para sa patul oy napagtakbo ng kanyang negosyo. Upang maging isang
matagumpay na negosyante kailangan mong pangal agaan ang iyong negosyo at
gumawang magagandang desisyon paraumunlad ito. Saaraling ito, matututuhan mo
kung paano magplano parasa hinaharap ng iyong negosyo.

Pagkatapos pag-aralan ang araling ito, makakayamo nang:
¢ magtakdang mgatunguhin parasaiyong negosyo; at

¢ magplano parasakinabukasan ng iyong negosyo.

f‘f Alamin Natin

Pinaplano mo baang iyong pang-araw-araw nagawain? Paano mo ginagawaang
iyong mga plano? Isinusulat mo baito? o inilalagay mo lang saiyong isip? Paano
ang mga plano mo sahinaharap? | sinusulat mo baito?

Kai | angan nagt akda ng t unguhi n ang nga
negosyant e at nagpl ano par a sa ki nabukasan ng
kani | ang negosyo. Mihal aga par a sa kani | a ang
nagkar oon ng bi syon par a sa kani | ang negosyo.
Dapat nay pl ano si | a para sa hagandang
hi nahar ap.
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Tingnan natin kung ano ang nangyari sanegosyo ni Anaat ng kanyang mga

kapatid nababae.

Sa pal agay ko naayos ang gi havwa natin
parasa ating negosyo. Mikal i pas | anang
ng | i nang buwan nabaw na nati n ang
kapital . My nal aki ng peranatayo sa
bangko. A patul oy parin ang pagl ago ng
negosyo.

Ano na ang pl ano

no ngayon, Ate?
[T T T X

Iniisipkongnagtayoulit ngisapang

ti ndahan na nal api t sa eskuvwel ahan sa
kabi | ang bar angay. Vel a pa t ayong sapat
na kapi tal paragawniyonpero

nagakar oon di n tayo pagl i pas ng tat! ong
buwan. Nakapaghanap na ako ng
nagandang | okasyon para di t o.

Qust 0 ko sanang nagkar oon

ngtatlongoutlet sal oobng

dal anang t aon. Kakai | angani n
nat i n ang kar adagang t ul ong
kaya ti nanong ko si na Aunti e
Litaat Uncl e Benat punayag
si | ang t ul ungan t ayo.

Ae

Sagutin ng maigsi ang mga sumusunod natanong batay saiyong binasa.

1. Anoang plano ni Anasahinaharap parasakanilang negosyo?
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2. Anoang kanyang tunguhin saloob ng dalawang taon?

3. Anoangginawani Ananamay kaugnayan sakanyang mgalayunin/plano?

4. Bakit mahalagasanegosyo ang pagpaplano?

I hambing ang iyong mga sagot sa Batayan sa Pagwawasto sa pahina 35.
Kapareho bang sagot ang mga sagot ko?

M ahal aga ang pagtatakda ng layunin sakahit anong uri ng negosyo. Anong
klase ng tunguhin ang dapat itakda ng isang negosyante? M agpatul oy sa pagbasa
upang malaman mo.

Para umasenso sanegosyo, kailangan tandaan mo ang mga sumusunod na
acronymat kung ano ang ibig sabihin nito:

Ang SMART nalayuninay:
S specific (tiyak);
measurabl e (masusukat);
attainable (matatamo);
relevant (kaugnay); at

- 0 > Z

time bound (nakatali saoras).
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I pinahahayag ng isang tiyak natunguhin kung ano ang nais mong mangyari sa
Iyong negosyo. Sa pagtatakda ng iyong tunguhin, piliting masundan ng acronymna
SMART. Ibig sabihin nito nadapat maaabot at makatotohan ang iyong layunin sa
negosyo. Huwag gumawang mgalayunin nahindi posibleng makamit. Nauukol ang
isang layunin kung mahalagaito at may kahulugan saiyo. Nalilimitahanito ng
panahon kung magtatakda ka ng deadline para matupad mo ang iyong mgalayunin.

Nakapagtakdakanabangisang layunin naSMART? Natupad mo baito?
Ang sumusunod ay halimbawang isang SMART nalayunin:

L ayunin kong madagdagan ang benta sa aking sari-sari store mulasa P500
hanggang P1000 kada araw saloob ng anim na buwan.

d Subukan Natin Ito

Basahin at suriin ang mgaibinigay nalayunin saibaba. SMART nalayunin ba
ang mgaito? Bakit/Bakit hindi?

1. Gustokongyumamanbalangaraw.
2. Gusto kong kumitang mas malaki ang aking barberya.
3. Gustokong kumitang PS00 kadaaraw saloob ng anim nabuwan.

Gawing SMART nalayunin ang mgaibinigay saitaas. Gamitin ang mgapatlang
nainilaan saibaba parasaiyong mgasagot.

1.

I hambing ang iyong mga sagot sa Batayan sa Pagwawasto sa pahina 35.
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‘In'”'i Alamin Natin

Pagbalik-aralan ang mgalayunin naSMART sanaunang pahina. Paano ka
magpaplano paramatupad mo ang mgalayuning ito? Tulad ng pagpaplano mo sa
Iyong mgagawain saaraw-araw, nagpaplano ka para saiyong negosyo sa
pamamagitan ng pagsul at ng mgabagay nakailangan mong gawin upang matupad mo
ito.

Tingnan ang plano ni Anasaibaba:

Layunin:  Kumitang®2,000 o higit pakadalinggo sa pagtitindang shake
Plano: Magtayo ng bagong tindahan sa Barangay Cupang

M ga hakbang na kailangan kong gawin:

1. Magtabi ngP6,000 nalibo mulasakasal ukuyang tubo.

2. Maghanap ng bakanteng espasyo napaupahan namalapit sapinili kong
lokasyon.

3. Imbitahan ang tatlong kamag-anak namakatutulong sa pagtupad ko saaking
layunin.

4. Bigyansilang oryentasyon tungkol sanegosyo (estratehiyasaproduksiyon
a pangangaswa).

5.  Umorder ng karagdagang kagamitan at supplies.

Isang simpleng plano lang ito. Siyempre, nagbabago ang mga plano depende sa
uri Ng negosyo at salayunin ng may-ari nakung ano ang gusto niyang matupad.
Dapat magsilbing gabay ang mga plano ng may-ari sapagpapatakbo ng kanyang
negosyo. Kailangang simple at madali lang itong intindihin at tandaan.

Ngayong alam mo kung anong mgakatangian ang nakatutulong saisang
negosyante paramaging matagumpay, malapit kanang maging katulad nila!

=

‘l/'
4

£ .
‘l‘}a Magbalik-aral Tayo

| pagpal agay mong nagpasyakang magtayo ng isang sari-sari store. Gumamit ng
ibang papel namasusulatan mo ng iyong mga plano para sanegosyo. Sundan ang
ginawani Anasa paggawang iyong plano. I pakitasaiyong Instructional Manager
ang ginawamo pagkatapos. Italaang kanyang mga punaat mungkahi at gawin ang
mga pagwawasto o pagbabago saiyong plano.
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~ Subukan Natin Ito

Sagutan nang maigsi ang mga sumusunod natanong.

1. Mahadagaang paggawang mgalayuninnaSMART sakahit anong uri ng
negosyo, ano ang ibig sabihin ngacronymnaSMART?

2.  Magbigay ng hadimbaw ng SMART nalayunin parasaisang negosyo.

3. Bakit mahaagaang pagpapl ano upang umasenso ang isang negosyo.

I hambing ang iyong mga sagot sa Batayan sa Pagwawasto sa pahina 36.

?B) Alamin Natin ang lyong Natutuhan

M akipag-usap saisang matagumpay nanegosyante sainyong komunidad.
Alamin kung ano ang kanyang mgalayunin at plano para sakanyang negosyo parasa
hinaharap. Tandaan ang mga epektibong estratehiyanaplano niyang gamitin sa
pagtupad ng kanyang mgalayunin. Maaaring makatulong ito saiyo kung nagpaplano
kang pumasok sa kaparehong negosyo sa hinaharap.

%% Tandaan Natin

¢+ Angpaggawang plano parasaiyong negosyo ay magiging gabay mo sa
pagtupad ngiyong mgalayunin.
Ito naang katapusan ng modyul! Binabati kitaat natapos mo ito. Nagustuhan

mo baito? May natutuhan ka ba dito na kapakipakinabang? Nakalista sa kasunod na
pahinaang buod ng mahahal agang punto upang matandaan mo ito nang mabuti.
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Ibuod Natin

Sinasabi saatin ng modyul naito na:

¢

Binibigyang inspirasyon ng mgapangarap ang mgatao upang matupad ang
kanilang layunin sabuhay.

Sapagsismulang sarili mong negosyo, dapat kayamo nang:
1. makitaang mgaoportunidad parasanegosyo saiyong komunidad;

2. pag-aralan ang posibilidad ng mga pagkakataon parasanegosyo saiyong
komunidad bago magtayo ng isang negosyo;

3. maghahanap o mag-iipon ng kapital parasanegosyo; at
4. ayusinng mahusay ang trabaho at produksiyon.

Ang isang matagumpay nanegosyante ay dapat:

1. nakikipagsapdaran,

2. gumawanang mahusay nadesisyon; at

3. nagbentang kanyang produkto namay tubo upang magpatuloy ang
kanyang negosyo.

M ahalagaang pagtatakdang mgalayunin at paggawang mgaplano na
tutuparin sahinaharap paraumunlad ang mganegosyo.

Anu-ano ang mga Natutuhan Mo?

A. Lagyangngtsek (4) ang mgakatangian ngisang matagumpay nanegosyante

mulasamganakalistasaibaba.

1. Madaling makakitang oportunidad parasanegosyo sakanyang
komunidad

Gumagawang plano sanegosyo parasahinaharap

Nakikipagsapaaran

Nagbebentang produkto namay tamang halagang tubo

Nagpapakilaang pagbabago
Mahusay mag-organisang trabaho at produksiyon

Gumagaw ng mahusay nadesi syon sanegosyo

© © N o g b~ w DN

Mahusay mangaswang pinansiya

M ataas magpresyo sakanyang produkto

=
©

Hindi nababahal asakompetisyon

31



B. Kung nagtitindang T-shirt ang isang estudyante saeskuwelahan, anong
pagbalbago o pagpapabuti ang maaari niyang gawin paramakabentanang
marami. llistaang limasamgaito samgapatlang saibaba.

1.

2
3
4.
5

C. Anoangmangyayari sanegosyanteng hindi nakikipagsapaaran?

D. Kunggusto mong maging isang matagumpay nanegosyante, anong mga
katangian kailangan mong taglayin?1sulat ang mgaito samgapatlang sa
ibaba.

o WD PR

I hambing ang iyong mga sagot sa Batayan sa Pagwawasto sa pahina 36.
Gaano kahusay ang ginawamo? Nakuhamo baang lahat ng tamang sagot?
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e,

{hne)

E Batayan sa Pagwawasto

A. Anu-ano naang mgaAlam Mo? (pp. 2-3)

A. Lagyangngtsek ang mgasumusunod nabilang: 1, 3,5, 6, at 8

B. Mgahaimbawang sagot:

1.

D

5.

pagkan
lapis
pens

pad paper
pambura

C. Lagyanngtsek ang mgasumusunod nabilang: 2, 3,4, 6, at 7

B. Aralinl

Subukan Natin Ito (pahina 9)
Mgahalimbawang sagot:

1.

Alam ko balahat ng kailangan ko tungkol sanegosyong naiskong
itayo?

May sapat baakong kapital parasimulanito?

Sinu-sino ang aking mgakakompitensiyaat paano sila
makaaapekto saaking negosyo?

May sapat baakong empleyado at ibang kailangan paradito?

Paano ko mahihikayat ang mgakostumer namakipagnegosyo sa
akin?

Pag-aralan at Suriin Natin Ito (pp. 10-11)
Mgahalimbawang sagot:

1.

o~ 0D

upuan ng barbero

sdlamin

lokasyon

mgakagamitan tulad ng gunting, suklay, blow-dryers
mgasupply tulad ng pulbosat hair gel

Basahin Natin Ito (pp. 14-15)

Oo, ginawaniya. Nagtalagasiyang gawain sabawat tauhan nakailangan
upang tumakbo ang negosyo. Sumunod din siyasaisang sistematikong
proseso upang mapatakbo nang maayos ang negosyo.
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Alamin Natin ang Iyong mga Natutuhan (pahina 15)

A 1

3.
4.

Kilalanin ang mgaoportunidad parasanegosyo sainyong
komunidad

Suriin/Pag-aralan ang posibilidad ng negosyo saiyong
komunidad

Mangal ap o mag-ipon ng kapital parasanegosyo
Ayusin ang mgakailangan trabaho at produksiyon

B. Mgahaimbawang sagot:

1
2
3.
4
5

lokasyon

mgaistante (shelves)
mgagarapon

refrigerator

mga produktong ibebenta

C. Tumutukoy ang ROI satubo nanakukuhasanegosyo naginagamit na
pambayad sacapital expenses. Tandaito naumuunlad ang iyong

negosyo.

Aralin 2

Subukan Natin Ito (pahina 19)

M gahalimbawang sagot:

1.
2.
3.

Gumawa ng buy-two-take-one naplano.

Magbigay ng libreng pabutas ng taingaparasabibili ng hikaw
Magbigay ng libreng hikaw sabawat 1,000 halagang aahasna
binili

Magbigay ng libreng palinisng alahas parasaisang taon.

Magbigay ng libreng kahon ng alahas parasaisang set ng aahas
nabinili

Basahin Natin Ito (pp. 19-21)

MgaBentahe (Pros)
1. M aaaring tumaas ang kanyang tubo.
2. Maaari slyang magkaroon ng maraming kostume.
3. Higit namalaki ang tsansanalumago ang kanyang negosyo.
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MgaDesbentaha (Cons)

1. Kailangan niyang magbayad ng renta.

2. Kailangan niyang magtindang masmarami kadaaraw.
Magbalik-aral Tayo (pp. 23-24)

1. Hindi gumawasi Marco ng tamang desisyon.

2. Minahaan niyaang kanyang produkto kayakaunti lamang ang
gustong bumili sakanyakaysa sakanyang mgakakompetensiya.

3. Imumungkahi ko naibabaniyamuli saorihinal napresyo ng
kanyang produkto.

4. Maaari niyang kabitan ng dahon ngilang-ilang ang kanyang
sampaguitaat ibentaito samedyo mataas napresyo. Maaari
siyang maghbigay ng libreng sasmpaguitasabawat sampung
pirasong bibilhin.

D. Aralin3
Subukan Natin Ito (pp. 26-27)

1. Plano ni Ananamagbukas pang isang tindahan kapag may sapat
nasyang puhunan.

2. Plano niyang magkaroon ng tatlong bagong tindahan sa susunod
nadalawang taon.

3. Nakipag-usap nasiyasakanyang mgakamag-anak namaaaring
tumulong sakaniyasakanyang plano. Nagsimulanarin siyang
maghanap ng posi bleng lugar parasakanyang bagong tindahan.

4. Nakatutul ong ang pagpapl ano namakamit mo angiyong mga
layunin dahil nagbibigay ito saiyo ng direksiyon.

Subukan Natin Ito (pahina 28)
Mgahalimbawang sagot:

1. Gusto kong kumitang P10,000 kada buwan mulasaaking
manukan pagsapit ko ng edad 20.

2. Gusto kong tumaas ang kitang aking barberyang P500 kadaaraw,
dagdag sakinikitanito ngayon saloob ng apat nabuwan.

3. Gusto kong kumitang P500 kadaaraw bilang isang manunulat sa
loob ng anim nabuwan.
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Subukan Natin Ito (pahina 30)

1. Angibig sabihin ngacronymnaSMART ay specific, measurable,
attainable, realistic, at time bound.

2. Halimbawang sagot: Gusto kong tumaas ang kitang aking beauty
parlor ng P400 kadaaraw, dagdag sakinikitanito ngayon saloob
ng tatlong nabuwan.

3. Napapadali ng pagpapl ano ang pagpapatupad samgalayuninng
negosyo. Binibigyan nito ng direksiyon ang negosyo.
E. Anu-ano ang mga Natutuhan Mo? (pp. 31-32)
A. Lagyanngtsek ang mgasumusunod nabilang: 1, 2, 3,4,5,6,7,a 8
B. Mgahaimbawang sagot:
1. Ilimbag ang pangalan ng kostumer saT-shirt
2 ilimbag ang retrato ng kostumer sa T-shirt
3 maghbigay ng diskwento o libreng T-shirt samadal as bumili
4. magpakitang mgabagong disenyo
5 ilimbag ang logo ng eskuwel ahan ng kostumer sa T-shirt

C. Madliitangtsansanaumunlad ng mganegosyanteng hindi mahilig
makipagsapa aran kaysasaiba.

D. Mgahaimbawang sagot:

1. nakakikilalang oportunidad parasanegosyo sakanyang
komunidad

gumagawang mga plano sanegosyo parasahinaharap

nakikipagsapdaran
nagbebentang produkto namay tamang presyo at tubo

o K~ WD

nagpapakitang pagbabago sakanyang produkto paminsan-minsan
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